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“PROPUESTA DE SERVICIOS PROFESIONALES” 
 

Argentina - 2020 

Atentamente: 
   Tengo el agrado de dirigirme a ti con el fin de poner a tu consideración mi propuesta de servicios. 

PROPUESTA VIG: 
 

Porque estoy convencido que, en el mundo de hoy, cada día se vuelve más importante conocer, entender y manejar 
información comercial, económica y financiera; para poder tomar decisiones que nos acerquen a nuestros objetivos, 
principalmente el de crecer en forma sostenida; es que desde VIG. Busines Consulting he desarrollado una serie de servicios 
profesionales para aquellos emprendimientos que están buscando consolidarse dentro de su sector y expandirse en forma 
estratégica a otros mercados futuros.  
 

Con más de 50 modelos de negocios desarrollados a lo largo de dos años, cuento con la experiencia necesaria para 
trabajar codo a codo con mis clientes en la conquista de sus metas. Busco que mis clientes se sientan tranquilos y 
acompañados en todo momento por mi equipo de profesionales; y que deleguen en VIG. Busines Consulting el armado de 
estrategias, planificaciones comerciales y proyecciones económicas financieras que les permitan cumplir con sus planes de 
desarrollo. 
 

Mi objetivo será brindar asesoramiento y acompañamiento estratégico en cada una de las decisiones que se deba 
tomar, juntos desarrollaremos nuevos marcos conceptuales que les permita tomar mejores decisiones financieras; 
buscaremos que puedan medir el rendimiento de estas decisiones y que sepan modificarlas a tiempo para continuar 
creciendo a lo largo del tiempo. 
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SERVICIOS: 

Propuesta de servicios profesionales integrales a ser brindados, y que puede concretarse en lo siguiente. 

   

1) Asesoramiento estratégico. Incluye: 

Análisis, decisión e implementación de estrategias que permitan lograr los objetivos deseados para corto, mediano y largo 

plazo. Proyecciones financieras claras, puntos de equilibrios, niveles de riesgos implícitos en cada decisión. 

Planes de inversión para los saldos de caja positivo que genere el emprendimiento. Revisión y redacción de contratos sociales 

de ser necesario. 

 

2) Revisiones continuas. Incluye: 

Diagnóstico contable, financiero, impositivo y comercial de 

cada unidad de negocio. Análisis y revisión de la estructura 

organizacional del emprendimiento, y definición de perfiles 

para cada puesto de trabajo. Revisión de balance contable, 

políticas comerciales y financieras. 

 

3) Gestión mensual. Incluye: 

Armado y control de cash flow, planificación de cobranzas y 

pagos, definición de procesos, elaboración y seguimiento de 

KPI’s reales, medibles y alcanzables para cada sector. 

Análisis de los índices de rentabilidad, y volúmenes de 

ventas.  

 

4) Impuestos. Incluye: 

En cuanto al asesoramiento impositivo, incluye, determinación, liquidación y presentación de las declaraciones juradas 

correspondientes; en caso de corresponder también se llevarán a cabo recategorizaciones y ajustes; en una palabra, todo lo 

necesario para el correcto cumplimiento de las normas impositivas vigentes tanto en Argentina como en el exterior. 

 

Abarcará igualmente la posibilidad de traslado tanto al interior como al exterior del país si fuese necesario para cumplir 

cabalmente con el asesoramiento y la resolución de negociaciones o conflictos a favor del cliente (los gastos de traslados 

corren a cargo del emprendimiento) 
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METODOLOGIA DE TRABAJO: 

 

 1 reunión mensual obligatoria de carácter estratégico, puesta a punto de calendario de objetivos y resultados a 

medir. 

 Reuniones semanales para tratar temas de agenda, administrativos y de gestión operativa, con el objetivo de estar 

coordinados entre EMPRENDIMIENTO y VIG. Sugerimos un mínimo de una (1) reunión por semana hasta conseguir 

el ritmo de trabajo deseado.   

 VIG. Estará disponible para el EMPRENDIMIENTO en cualquier momento para consultas vía telefonía móvil o correo 

electrónico, Whatsapp, etc. 

 

 

 

En la seguridad que habrás de apreciar el contenido de esta propuesta, y quedando a las órdenes para las consultas que 

consideres correspondientes, te saludo muy atentamente. - 

 

Sebastián Vignoli 

Director General 

VIG. Business Consulting 

 


