Sergio Ariel Diaz
GLOBAL OPPORTUNITIES
Introduccion:

[image: Resultado de imagen para comercio exterior]Nosotros nos dedicamos profesionalmente a captar clientes para usted. 
Cuando una empresa desea internacionalizar su actividad, puede adoptar algunas de estas dos formas; 
A) Creando una sucursal o;
B) Nombrar a un “Agente de Ventas Internacionales”.

UB FOOD & BERVERAGES, [image: ]se dedica al desarrollo y gestión de ventas de ALIMENTOS Y BEBIDAS en los EE.UU. desde nuestra oficina en West Palm Beach.
UBFB, comercializa alimentos y bebidas en restaurantes, hoteles, supermercados e industrias alimenticias, identificando el perfil del exportador-productor por sus:

· Certificaciones 
· Habilitaciones
· Tipo de Producto / s
· Volumen de producción exportable
· Packaging
· Etc.

Vínculo Jurídico entre el Agente y el Cliente:

La forma de contratación más utilizada para estos casos es el contrato de “Agencia Internacional”, es aquel contrato mediante el cual una parte (principal-Empresario) encarga a otra (agente-Nosotros) a PROMOVER  productos/servicios, para incorporar los mencionados al mercado designado por el Principal. En ese sentido, y de acuerdo con el concepto  de contrato de agencia, El agente se obliga frente a otra parte a cambio de una remuneración acordada (En nuestro caso, comisionamos por operaciones exitosas únicamente), a promover ventas en el extranjero, como intermediario independiente, sin asumir, el riesgo y ventura de tales operaciones. 

[image: Resultado de imagen para comercio exterior ee.uu.]OBJETIVOS:

Segmentar el mercado en los estados unidos de importadores y compradores en alimentos y bebidas, identificando las oportunidades de nuestros clientes por su perfil exportador, gestionando cara a cara las ventas.



VISION:

Ser la oficina de referencia en EE.UU. de alimentos y bebida de productores/exportadores que deseen participar en el mercado de los estados unidos, sin costos fijos en infraestructura, logrando presencia en unos de los mercados más interesantes del mundo.

MISION:

[image: Resultado de imagen para comercio exterior]Somos la oficina de ventas  directas entre el exportador/productor y el importador/comprador.

Logramos reducir los tiempos comerciales, aumentamos la rentabilidad de las operaciones  internacionales, elaboramos inteligencia comercial cara a cara con el mercado estadounidense por medio de nosotros mismos, sin depender de terceros.

Nos basamos en la gestión seria, transparente y práctica. Logrando competitividad en el mercado para nuestros clientes, siendo extensión de ellos como departamento de ventas en el exterior, jerarquizando sus productos/marcas 

VENTAJAS: 

Las ventajas de trabajar con nosotros son:

· Inexistencia de infraestructura en el exterior, que genere gastos fijos para el mercado externo desde su empresa.
· Trato presencial y preferencial; cara a cara con traders, importadores, supermercados, restaurantes, hoteles e industrias alimenticias
· Entrega de muestras y documentación al cliente, previo acercamiento concreto  y gestión cara a cara con los interesados en comprar su producto.
· Inversión de tiempo y esfuerzo sin involucrar a su empresa, pudiéndose dedicar a asuntos específicos de organización y producción para estar en condiciones de ser aceptados por el mercado de los estados unidos.

SERVICIOS:

[image: Resultado de imagen para comercio exterior]Promover con gestión de marketing comercial en el mercado de los estados unidos: Gestión de ventas de sus productos. Seguimiento y calificación de operaciones comerciales. 
Participar en: cámaras de comercio, ferias que sean útiles a los propósitos de mejorar la competitividad en el mercado abordado.
Obtener inteligencia comercial directa y actualizada resultante de visitas adecuadas a los potenciales clientes.
Entrega de: fichas técnicas, modelos de contrato de compra / venta, cotizaciones (otorgadas por el exportador/productor), según requerimiento del potencial cliente y todo lo necesario para lograr los objetivos comerciales de cada parte, resultado de un conocimiento concreto en el interés de nuestros productos.
Organización, Planificación y consultoría de importación: certificaciones, logística, seguros, precios para exportar, embalaje, etc…
Importación: de los productos de nuestros clientes con el objeto de facilitar la compra venta internacional. Siendo importante para ambas partes, dando confianza al comprador y evitando una barrera por terceros en el ingreso de los productos del vendedor.
Despacho de Aduana: Opcional; Nuestro despachante de aduana puede desarrollar todos los procedimientos para la exportación de sus productos.(en argentina y chile)
Propuesta de estudio jurídico especializado en EE.UU.: Visas de inversión, etc…

Sergio Ariel Diaz
West Palm Beach
FLORIDA-EE.UU
Argentina - Chile - España-EE.UU.
[bookmark: _GoBack]Cel.+17867203793
Mar del Plata- CP- 7600
E-mail: sergioarieldiaz@hotmail.com

Mar Del Plata, Provincia de Buenos Aires, República Argentina
West Pal Beach, Florida, EE.UU.

image3.png




image4.jpeg




image5.jpeg




image1.jpeg




image2.jpg




