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M&A · PREPARACIÓN PARA VENTA Y POST-ADQUISICIÓN

La operación se firma.
El valor se protege
ejecutando.
Antes de una venta o después de una compra, la fragilidad operativa puede comprometer el plan
de negocio.

¿QUÉ ESTÁ OCURRIENDO?

01 Dependencia de personas clave
Relaciones y decisiones difíciles de transferir.

02 Resultados poco trazables
Margen, caja, procesos y reporting no ofrecen suficiente claridad.

03 Integración sin liderazgo
Equipos, responsabilidades y prioridades quedan desalineados.

DOS MOMENTOS. UNA MISMA DISCIPLINA EJECUTIVA.

01 PRE-VENTA

Ordenar gestión y reducir riesgos
operativos.

02 TRANSICIÓN

Preservar continuidad y decisiones
clave.

03 POST-COMPRA

Ejecutar prioridades e integrar con
control.

CÓMO INTERVENIMOS
Mandato acordado → prioridades y riesgos → ejecución y transferencia

EL VALOR QUE BUSCAMOS
Una compañía más gobernable, riesgos visibles y continuidad ejecutiva para respaldar la transición. No sustituimos a
los asesores legales o financieros.

Hablemos del momento de la transacción y sus riesgos. sstrategyadvisors.es

https://www.sstrategyadvisors.es/

