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La facturación crece.
¿Dónde se está
quedando el margen?
Vender más no corrige por sí solo descuentos, costes, ineficiencias o decisiones sin información.

¿QUÉ ESTÁ OCURRIENDO?

01 No se conoce el margen real
Falta visibilidad por cliente, producto, proyecto o centro.

02 La actividad oculta ineficiencias
Retrabajos, compras, planificación y costes absorben resultado.

03 Se reacciona demasiado tarde
Las desviaciones aparecen cuando ya han afectado a la caja.

DEL SÍNTOMA A LAS DECISIONES DE RENTABILIDAD

01 VISIBILIDAD

Separar margen y caja por unidad
relevante.

02 PRIORIDADES

Elegir las palancas con mayor
impacto.

03 EJECUCIÓN

Responsables, indicadores y
revisión periódica.

CÓMO INTERVENIMOS
Contrastar datos → identificar fugas de valor → ejecutar y vigilar medidas

EL VALOR QUE BUSCAMOS
Mejor visibilidad económica, decisiones basadas en causas y un sistema para detectar desviaciones antes. Sin
promesas de mejora no verificadas.

Conversemos sobre dónde pierde rentabilidad su negocio. sstrategyadvisors.es
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