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Información actualizada y 
altos niveles de 
georreferenciación

Somos pioneros en la 
implementación de nuevas 
tecnologías con nuestros 
clientes, desarrollando modelos 
de negocio, productos, 
servicios, experiencias y 
soluciones diferenciadoras

Creemos en que al ordenar y 
enriquecer la información 
transformamos, generamos 
valor y damos poder.









Nuestras Soluciones































Market Share
Market  share o también conocido como 
participación de  mercado, este es el valor 
conocido de calcular las ventas de la categoría  
de un fabricante comparada con  las ventas 
totales de la categoría dentro  de la muestra.

Afinidad

BUSINESS INTELLIGENCE

http://130.211.194.50/#/views/TELCOS/TELCOS?:iid=1

Este   gráfico  nos muestra la correlación  que tiene 
cada categoría con las 5 primeras  categorías  más  
afines.
Esta correlación está dada cuando se lleva la 
categoría que se está observando, cuales son las  
otras 5 categorías más afines que serian vendidas al 
mismo tiempo en las tiendas

http://130.211.194.50/#/views/TELCOS/TELCOS?:iid=1










Transformando datos en acciones
1. Identificar

Todas las 
posibles fuentes 

de datos

3. Preparar la data
preparar los datos que 

aplican

5. Transformar
Dar valor a los datos 
transformados en 
información

7. Pasos a 
seguirxxxx

6. Generar 
valor y poder
Desarrollar y crear 

modelos que nos den 
Insigths

4. Enriquecer
Potencializar los 

datos

2. Ordenar
Hacer el inventario de 
las fuentes de datos.



Empecemos a entender nuestro reto



Analytics journey

LOW

SAS Davenport & Harris (2007). 

Generación de valor
Nivel de madurez analítica

HIGH HIGH

Descriptiva
Reportes con 

información histórica

Predictiva
Predecir qué eventos se 

producirán en el futuro y qué 
acciones se requieren

Prescriptiva
Predecir la mejor alternativa dados 

los riesgos e incertidumbres

Cognitiva
Uso del lenguaje natural para 

descubrir patrones y conocimiento



CRISP-DM, Cross Industry Standard Process for Data Mining. 





Modelo automático de Machine 
Learning ejemplos. 



Ejemplo detección de techos 
con la línea de inferencia: 
resultado luego de usar el 
sistema

Descripción de la solución: 
Salida típica
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Segmentación de zonas, 
información de fallas
tipos de clientes

Predicción de escenarios
Analistas del negocio, 
producción, logística

Dirección General,
Objetivos Estratégicos

Datos de cam
po

PIN 
Entry 
Device

PCI 
Payment 
Application
POS

Técnicos en campo

Detección de factores externos 
que puedan afectar la operación, 
e.g. clima, fallas eléctricas, de 
internet, call center, etc.

Falla datafonos



PROPUESTA
DISEÑAR E IMPLEMENTAR UN MODELO ANALÍTICO 

Modelo de detección de fraude


