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I. Objetivo

• El objetivo general es la prestación de servicios de
asesoría para la estructuración de modelo para la
financiación de productores mediante anticipos de
contrato Forward con FAG para la Bolsa Mercantil de
Colombia, por el período que determine la
administración; acompañamiento permanente y
oportuno en las operaciones requeridas, dando
soluciones efectivas de información financiera.
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FRNuestro alcance
E l  a l c a n c e  d e  l a  p r e s e n t e  p r o p u e s t a  e s  l a  e s t r u c t u r a c i ó n  d e  c r é d i t o s  
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E S T R U C T U R A C I Ó N  D E  M O D E L O  
D E  F I N A N C I A M I E N T O

O R I G I N A C I Ó N  D E  
N E G O C I O S

V I N C U L A C I Ó N  D E  
A C T O R E S  D E L  M O D E L O

1. 2. 3.

Se realiza la gestión comercial 

mediante la cual se remiten 

oportunidades de negocio a la BMC.

Promocionamos el modelo con los 

diferentes actores que existen en el 

mercado.

Planeación y desarrollo del flujo del 

proceso mediante el cual se financia al 

productor a través de anticipos sobre 

contratos forward.
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Somos una empresa que empodera al productor del sector rural
mediante nuevos esquemas que le devuelven oportunidades de
dignificar su labor.

En siete años de experiencia en el mercado, OPEN LOANS ha creado
estrechas relaciones con varias entidades financieras del país, gremios
de la producción agropecuaria, organismos internacionales de
cooperación, entidades del gobierno nacional y las empresas
agroindustriales más importantes del país. Nuestro equipo de trabajo
está integrado por un importante grupo de profesionales altamente
calificados con experiencia en las áreas financiera, contable y
agronómica.

Nos esforzamos por prestar el mejor servicio a nuestros clientes con el
objetivo de optimizar sus recursos y reducir el riesgo. OPEN LOANS,
ayuda a las entidades financieras a crecer sus colocaciones de créditos
en sectores agrícolas competitivos del país y a los empresarios
agrícolas a encontrar las mejores condiciones financieras y de
oportunidad del mercado, obteniendo los mejores márgenes de utilidad
en sus negocios.

Sobre nosotros
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Sobre Credifomento®
Es una plataforma tecnológica (scoring complementario) que ayuda al

banco a tomar decisiones sobre si aprobar o denegar préstamos de

pequeños o medianos productores agrícolas integrados a un clúster

agroindustrial.

Es una aplicación que cuenta con un conjunto de algoritmos, formulas y

flujos de procesamiento de información para analizar parámetros

financieros y técnicos de un proyecto productivo con alto nivel de

precisión de rentabilidad y riesgo.

Opera como servicio en la nube bajo Hosting OVH, tiene todos los

esquemas de seguridad y certificaciones SSL, apoyado por expertos y

técnicos en actualización de variables macroeconómicas y

agroecológicas, contenidos y soporte técnico a los usuarios de la

plataforma.
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MINUTOS
18EN

42 PREGUNTAS
sencillas online

SCORING
PARA EVALUAR CREDITOS AGRÍCOLAS ONLINE
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Tipo de Suelo Altitud Tipo de SemillaTemperaturaHumedad RelativaPrecipitación y 

Sistema de Riego

Calendario de 

Siembra

Costos de producción / ha Rendimiento / ha Precios de 

mercado

Mecanización Acompañamiento 

agronómico

Condiciones 

Financieras

¿Qué información 
evalúa Credifomento?

Credifomento® utiliza el scoring complementario que necesita un
analista de riesgos para tomar una decisión acertada sobre una
evaluación técnica y financiera de una solicitud.
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Condiciones del modelo de 
financiamiento

1. Productores tecnificados.

2. Contrato de comercialización con la industria.

3. Cesión derechos económicos del contrato al banco.

4. Fuente de pago de la industria.

5. Cultivos semestrales.

6. Cultivos perennes en producción.

7. Plazo hasta 36 meses.

8. Respaldo garantía FAG.

9. Seguro de cosecha.
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Proceso de Financiamiento

1. Recepción de documentos

2. Estudio de créditos 

3. Legalización de desembolsos

1. Llenar Formato de solicitud de crédito

2. Aportar copia del contrato de

comercialización.

3. Autorizar Cesión derechos económicos

del contrato.

4. Copia documento de identidad y/o NIT

5. EEFF y/o declaración de renta

6. Estudio jurídico del predio

7. Autorización consulta centrales de

riesgos

8. Firma pagaré.

1. Socialización del programa.

2. Verificación de documentos.

3. Evaluación y planificación

del crédito.

4. Control de inversiones.

Clúster Agroindustrial Fintech de crédito Banco
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Vendedor - Productor

Agroindustria

Sistema de 

C&L

Constituye garantía FAG sobre el 

Anticipo a favor del comprador

Gira los recursos 

desembolsados para el pago del anticipo

Entrega y recibo a satisfacción del 100 % de producto correspondiente al anticipo lo amortiza y libera la garantía FAG. 

Se entrega y recibe a satisfacción el saldo de producto. 

BANCO

Otorga crédito 

para anticipo
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Línea Especial 

de Crédito 

(LEC)

Fondo Agropecuario 

de Garantías (FAG)
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Fuente: Bolsa Mercantil de Colombia

Modelo Forward Anticipo con FAG

REGISTRO (2)

0,04% del 

Contrato

CyL (2)

0,11% del

Contrato

80%
1,5% del

Anticipo

COMISIÓN

0,65% del 

Contrato

COMISIÓN

0,65% del 

Contrato
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1. Optimiza las respuestas de aprobación y denegación de los créditos.
2. Reduce los costos operativos del banco (virtualiza la operación del banco).
3. Capacidad de procesamiento (3000 solicitudes de crédito por minuto).
4. Reduce la tasa de siniestralidad de la cartera.
5. Orienta de manera eficiente la política de crédito del banco.
6. Incentiva la agricultura empresarial.
7. Estimula la cultura de pago.

¿Cuáles son los beneficios?
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Otros Servicios

W A L O S E N S O R A M I E N T O  
S A T E L I T A L

1. 2.
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Walo
Recaudo 

Dispersión Asignación de Tarjeta

Y Acreditación de cupo.

Compra de Insumos

Cuenta de la Empresa
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N U T R I C H E C K  S O I L C H E C K  

Es un potente servicio de diagnóstico capaz de representar

espacialmente las variables y elementos químicos del suelo que

aportan a la nutrición vegetal de cultivos, frutales y plantaciones

forestales.

Algunos beneficios

•Identificación del estatus nutricional (mantención o corrección)

para la evaluación del cultivo.

•Formulación específica de fertilización según el estado

nutricional del suelo y requerimiento del cultivo.

•Evaluación comparativa de los planes de fertilización año a

año.

Recomendado para:

Todo tipo de suelo para explotación silvoagropecuaria.

Es un servicio de diagnóstico que representa espacialmente las

principales propiedades físicas del suelo como clases texturales,

densidad aparente, densidad real, porosidad total y capacidad

de almacenamiento de agua.

Algunos beneficios

Planificación de manejos de subsolado y preparación de suelos.

Implementación y selección de sistemas de riego.

Selección de cultivos o plantaciones a explotar.

Recomendado para:

Todo tipo de suelo para explotación silvoagropecuaria.
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Gustavo Montaña 

Asesor Financiero con mas de 10 años de
experiencia en la estructuración y
moderación de instrumentos financieros
para el sector agropecuario. Es una persona
Responsable, proactivo y ordenado con sus
proyectos.

Director Financiero

Indalecio Dangond

Administrador de Empresas con más de 20
años de experiencia en política de
financiamiento al sector agropecuario,
seguros agrarios, desarrollo Rural y
Comercio Exterior.

Presidente - Fundador  

(+57 1) 300 213 2075

gmontana@oplcolombia.com

(+57 1) 314 537 4031 

idangond@oplcolombia.com
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Gustavo Montaña 

Oscar Gordillo

Luisa Barrera

Juan Pablo Velásquez

Asesor Financiero con mas de 10 años de experiencia en la
estructuración y moderación de instrumentos financieros
para el sector agropecuario. Es una persona Responsable,
proactivo y ordenado con sus proyectos.

Analista y estructurador de proyectos agropecuarios, con
enfoque a la mejora continua de los procesos financieros.
Es una persona seria y responsable, con capacidad de
liderazgo, de organización.

Asistente administrativa con iniciativa a resolver
problemas eficientemente y lograr las metas y objetivos
de la empresa. Persona dinámica, responsable y creativa,
con facilidad de adaptación y capacidad de trabajar en
equipo.

Asesor IT con más de 10 años de experiencia, administra y
ejecuta proyectos en infraestructuras tecnológicas físicas y
virtuales. Es una persona integra en sus labores personales
y profesionales.

Indalecio Dangond

Administrador de Empresas con más de 20 años de
experiencia en política de financiamiento al sector
agropecuario, seguros agrarios, desarrollo Rural y Comercio
Exterior.

Presidente - Fundador 

Director Financiero

Director IT

Analista Financiero

Analista Financiero

Propuesta de negocios
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Muchas gracias.
Gustavo Montana

(+57 1) 300 2132075

gmontana@credifomento.com

www.credifomento.co

LA FINTECH QUE ACERCA AL 

BANCO AL CAMPO


