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El sueno del ‘Man de las ventas B2B°

Conoce mas

]3]

-Nos fundaron en 2016 y el nombre
nos llegd en un suefio a las 3 de la
manana-

Desde entonces existimos para qus
su compafifa venda mas y su talent
humano se convierta en una
maquina de hacer negocios.

g

Suministramos herramientas y
soluciones disruptivas para
incrementar sus ingresos, elevar el
nivel de sus colaboradores y escalar ,
los procesos comerciales a través de "
tecnologia, entrenamiento, o
consultoria, intervencion y mentoria.


https://salessapiens.com/sales-sapiens/

En ventas ,
todos te dicen que hacer,
pero pocos saben como hacerlo.

Consultoria e intervencion Entrenamientos y conferencias

 Bpe
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consultoria/ entrenamientos/

Nosotros te llevamos de
la mano a través de

Cursos virtuales Coaching y mentoring Generacion de Demanda B2B

I S |

sales-sapiens-academy/ coaching/


https://salessapiens.com/entrenamientos/
https://salessapiens.com/coaching/
https://salessapiens.com/consultoria/

Conoce mas

Entrenamientos de ventas E ]
que se disfrutan it o]

como una serie de Netlfix Egifﬁ*[ o

https://salessapiens.com/entrenamientos/
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Todo lo que debes saber o
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¢Como montar
tu proceso comercial
Y no morirg en el intento

Prospecciéon
en8pasos BUSINESS
MODEL

CANVAS

¢Coémo definir tus

OKR de ventas

Y FORECAST de ventas?
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Accede a la

Biblioteca de recursos de ventas B2B

mas grande de Latam

Conoce mas

https://salessapiens.com/recursos-gratuitos/

PLANTILLA PARA
ORGANIZAR LAS
ACTIVIDADES DE
TU PLAN
COMERCIAL

saplens.oom

Plantilla para organizar
las Actividades de tu
Plan Comercial

FORMATO

METODOLOGIA
SMART
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CALCULADORA
DE PRINCIPALES
KPI DE VENTAS

Guia
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g PLANTILLA PARA

PARA
Formato de los :‘E\:E:MARKING HACER UN
5 Perfiles de 2
0, PRESUPUESTO
| m— /o DE EMPRESAS il

Plantilla para hacer
ales KPI de Be marking de
empresas

Formato de los 5 Perfiles
de vendedores que
existen

F’ — 24 METRICAS ' @
PLANTILLA | DE VENTAS
PN SNGAK ZAR PARA UN
CONTACT
ACTIVIDADES
POSTERIORES A CENTER DE MERCADEO
LA PROSPECCION ¥ PIPELINE DE

VENTAS
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. B PARA REDACTAR
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10 consejos para
mails de

Plantilla para organizar
actividades posteriores

24 metricas de ventas
para un Contact Center

Infografia funnel de
mercadeo y pipeline de
ventas

7 CONSEIOS

PARA
RESPONDER
OBIJECIONES
DE VENTAS

20 tecnicas de cierre de

ventas

16 CONSEZOS

PARA HACER
LLAMADAS DE
PROSPECCION

SalesSepicns

— PLANTILLA —

PARA DEFINIR EL
MODELO DE

INGRESOS DE
UNA STARTUP

SALES SAPIENS

Plantilla para definir ol

Salessagitas
10 CONZEICTS

POR WHATSAPP

WhatsApp

Formate
Etapas del
Procesa de
Venta
Consultiva B2B

Formato Etapas del

Sulus Sopiens

Infografia
Ecosistema
de Ventas
B2B

Infografia Ecosistema de

Ventas 828
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MARCO
CALIFICACION
BANT

Marco Calificacion BANT

CALCULADORA
DE C(E)MISION ES

DE VENTAS

Calculadora de
< siones de Ventas

PLANTILLA
PARA
AUDITAR

LLAMADAS
DE VENT

Plantilla para Auditar
Liamadas de Ventas
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Algunos clientes del pasado y presente

«SEXk

En conjunto, estas compaiiias

registraron ingresos operacionales mayores a

USD $680 -~

en el ultimo aio.

*Cifras a dic. 2024

*Se relacionan clientes que han tomado uno o varios servicios del portafolio
de SalesSapiens: consultoria e intervencion, entrenamientos, mentoria y
servicios tercerizados a través de aliado comercial.
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Simplemente, CENTRO DE DERMATOLOGIA Y ESTETICA
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PACKAGING 5.0.5

DIGITAL ANGELS Controller Chot-Bots
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scuando
hablamos’?

juan.franco@salessapiens.com
carolina.gomez@salessapiens.com

(+57) 3155590123 3012097319 3115341388

SalesSapiens

i s una marca comercial de FRANCOGARAY VC SAS. TODOS LOS DERECHOS RESERVADOS.
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