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“La lealtad no se gana siendo 
el primero,
Se gana siendo el mejor”

-Stefan Persson-
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SER la firma de asesores de 
SEGUROS que escucha, 

entiende y atiende.

Siempre disponibles, 
anticipando necesidades 

y desarrollando soluciones 
a la medida.

PROPÓSITO 
N U E S T R O
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VALORES
N U E S T R O S

Innovación
Estamos en la búsqueda 
permanente de 
alternativas para crear 
valor.

Empatía
Nos ponemos siempre en 
el lugar del otro, para 
entender y atender su 
necesidad, expectativa 
y realidad.

Resolutivos
Estamos comprometidos 
con nuestro trabajo. 
Resolver, de manera ágil, 
sin importar las barreras y 
dificultades. 
NOSOTROS RESOLVEMOS

Respeto
Reconocemos las cualidades, 
situaciones y circunstancias de 
las personas y esto lo 
demostramos a través de un 
trato cálido y considerado.

Honestidad
Nos caracterizamos por 
ser transparentes, 
hablar siempre de 
frente y con la verdad.

Partnership
Trabajamos siempre 
para construir 
relaciones 
ganar-ganar.

EMPATIARESPETO

Honestidad

PARTNERSHIP

Innovación

Resolutivos
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TU PARTNER EN NEGOCIOS
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ØDiseñamos planes a la medida
en los sectores de aviación, banca, comercio, turismo, 
construcción, energía, marítimo y transporte multimodal.

Sector  BancarioSector  ConstrucciónSector  EneregíaSector  Turismo

Sector  Comercio Transporte Multimodal Sector Aviación Sector Marítimo
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ØCon alianzas estratégicas
con las principales compañías de seguros para garantizar 
la creación de nuevos productos con el valor agregado
que permita satisfacer las necesidades cambiantes de 
nuestros clientes.
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ØY manejo rápido y efectivo
de los requerimientos de nuestros clientes en conjunto 
con un análisis profesional de los riesgos particulares 
del mismo.
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UNA EMPRESA SÓLIDA
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NUESTROS
NÚMEROS

en cartera
US $18 Mio US $10 Mio

en pago de 
reclamos al año

42%
41%

17%

Corpor ativo Personales Salud /  Colectivo

Composición de la Cartera
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NUESTROS
NÚMEROS

+10,0004
Socios

46
Colaboradores

+6,500 Clientes 
Individuales
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+9,800Pólizas

800 Empresas 
Aseguradas

Clientes
Multinacionales

Vehículos
Asegurados

14Programas 
Regionales

160 Clientes
Colectivo

+1,000 Reclamos
Anuales

12 Admón
de Brokers
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ALCANCE
REGIONAL Nicaragua

Risk Managers, Asesores 
y Corredores de Seguros, S.A.

Guatemala
H&G
Corredor de Seguros, S.A.

El Salvador
Coaseguros Corredores
de Seguros, S.A.

Costa Rica
Somos Corredores 
de Seguros, S.A

Panamá
Somos Asesores de
Seguros, S.A.

Honduras
MPL Seguros, S.A. China

Jiang Tai Insurance
Brokerage Co.Ltd.

Corresponsales en CAM & El Caribe, China, y Hong Kong.

Hong Kong
Sag Brokers Limited
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UNA JUNTA
DIRECTIVA
CON MÁS DE
25 AÑOS
DE EXPERIENCIA Nicaragua

Risk Managers, Asesores 
y Corredores de Seguros, S.A.

Guatemala
Prointel
(Protección Inteligente)
Corredor de Seguros, S.A.

El Salvador
Coaseguros Corredores
de Seguros, S.A.

Rep. Dominicana
Quatum, Corredores y
Asesores de Seguros.

Costa Rica
Primas Corredores 
de Seguros, S.A.

Panamá
Somos Asesores de
Seguros, S.A.

Honduras
MPL Seguros, S.A.

Singapur
AJG Singapore

China
Jiang Tai Insurance
Brokerage Co.Ltd.

Vietnam
Dong Joint Stock 
Insurance Brokers
Company

Especialista en los sectores de 
hotelería, turismo y coberturas 
internacionales para el área 
marítima.

Carlos Stuart
Especialista en áreas dinámicas 
como la construcción y el 
mercado financiero. 

Vicky Uranga
U n  in n ovad or en  segu ros d e créd ito  
y riesgo  p o lítico .  In tegra  la  
in n ovación  y la  tecn o logía  p ara  e l 
d esarro llo  d e so lu cion es in tegrales.

Lucho del Río Roberto Araúz
Experto en análisis de riesgo 
empresarial y en la estructuración  
de  seguros no tradicionales.
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NUESTRAS
PRINCIPALES
ÁREAS DE
ENFOQUE

SECTOR ENERGÍA
Programas para energía renovable: 
parques eólicos, hidroeléctricas

SECTOR CONSTRUCCIÓN
-Protección del dueño de la obra,   
contratistas, subcontratistas y terceros.
-Fianzas de cumplimiento, pago y        
anticipo.

Programas para hoteles 
con bandera nacional 
e internacional.
-Programas para tour 
operadores.

SECTOR TURISMO

SECTOR COMERCIO
Seguros de crédito y riesgo político.
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En menos de 2 años
SOMOS Seguros

está posicionado dentro del

TOP 10 
de las principales 

Compañías de Seguros  
en Panamá.

®
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Somos Seguros  también se hace 
presente en la comunidad.

Reciclaje
En Somos Seguros® queremos poner nuestro
granito de arena en la preservación del
medio ambiente.

Programa Padrino Empresario
Nace como una alternativa de prevención dirigido a adolescentes expuestos a situación de riesgo 
social, cuyas edades oscilan entre los 15 a 17 años de edad, para minimizar la vulnerabilidad a los 
problemas económicos y psicosociales propios de su entorno y núcleo familiar, a fin de que 
puedan continuar sus estudios y por ende mejoren su calidad de vida.
Somos Seguros® ya ha dado apoyo a 8 de estos jóvenes.

Proyecto Las Claras de Voces Vitales.
Voces Vitales es una Organización No Gubernamental
(ONG) que impulsa la participación de la Mujer y
promueve su educación, salud y el acceso equitativo a
las oportunidades, para lograr una profunda
transformación social. Apoyando a las mujeres / madres
solteras o abusadas, que quieren salir adelante, para
que puedan valerse por ellas mismas y puedan
mantener a su o sus hijos. Ericka Ortega en Somos Seguros®

RSE

®
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NUESTROS CLIENTES
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de Éxito
Casos

”El éxito ocurre cuando tus sueños 
son más grandes que tus excusas”
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SEGURO DE CRÉDITO 
A LA EXPORTACIÓN

Situación

En Somos Seguros hemos desarrollado, para varios clientes, un
programa que protege el portafolio de cuentas por cobrar
tanto para ventas locales como internacionales, ayudando a
que sus empresas se internacionalicen y puedan, con
tranquilidad, abrir nuevos mercados para colocar sus
productos, logrando así ser más competitivos frente a sus
colegas ya que ahora estan en la capacidad de otorgar
crédito cuando sus competidores sólo pueden ofrecer pago
a la vista.

Hemos negociado con varios bancos para que reconozcan
este seguro como una primera garantía, evitando así que
nuestros clientes tengan que tramitar Cartas de Crédito u
otras Garantías que les ata el capital de trabajo. A la vez,
logramos tasas competitivas para el descuento de esas
facturas garantizadas ayudando a que nuestros clientes
puedan materializar sus ventas de manera inmediata.

Plan a la Medida

Alianza Estratégica

El activo más importante de una empresa son sus
cuentas por cobrar, pero es el único activo que en
nuestro mercado no cuenta con una alternativa de
protección. Las empresas protegen a su capital
humano, sus flotas, sus edificios, su inventario pero no
lo que le adeudan por la venta del mismo.
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Plan a la Medida

Alianza Estratégica

Los bancos son entidades que sufren cambios
constantes, ya sea por la operación propia del
negocio, la regulación o las exigencias de los
accionistas. Esto a causado que el clausulado de las
pólizas bancarias no estén al día con las tendencias
mundiales de riesgo.

SEGURO BANCARIO 
COMPRENSIVO
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Situación

En Somos Seguros hemos desarrollado modelos de analisis
para lograr obtener lineas de fianzas para los contratistas
evitando colaterlales liquidos o activos fijos; siempre que la
capacidad financiera apoye el crecimiento del contratista en
obras de construccion.
Tenemos mercados locales e internacionales que ofrecen
capacidades para los contratistas en su pais de origen y en
todo Latinoamerica y el Caribe.

Hemos logrado negociar con mercados Europeos,
Americanos, Colombianos y Asiaticos lineas de fianza para
suplir las necesidades de fianzas de cumplimiento, pago ,
anticipo inclusive fianzas financieras para garantizar
relaciones bancarias.

Alianza Estratégica

Plan a la Medida

Los contratistas tienen la necesidad de obtener
líneas de fianza para poder participar en licitaciones
y poder maximizar sus ingresos con obras de
construcción

FIANZAS
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