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NUESTRA VISIÓN



Lograr el Desarrollo del Comercio Exterior, de las disciplinas que lo nutren y el crecimiento de los profesionales y las  empresas involucradas en el intercambio., constituyéndonos así en una eficaz herramienta para el desarrollo social y económico de la República Argentina y sus Economías Regionales.

NUESTRA MISIÓN




Ser una organización de acción transversal que “eduque, promueve y desarrolle ” la formación y el crecimiento de cuadros profesionales y empresarios capaces de mirar al mundo como una oportunidad de  negocios , aplicando  las nuevas tecnologías  de la información (TICs)  a la generación de proyectos internacionales de manera eficiente y responsable orientando el crecimiento de nuestras exportaciones con la consecuente  mejora de nuestra Balaza Comercial, facilitando de esta manera la reducción de la brecha económica entre las empresas PyMES nacionales y las multinacionales.





NUESTROS OBJETIVOS




∙  Difundir y promover el  desarrollo del Comercio Exterior, facilitando el surgimiento   de unidades y empresas exportadoras , generando  asimismo redes nacionales e internacionales que favorezcan estos fines.
∙  Representar los intereses y proyectos de los profesionales y empresas asociadas y miembros  ante  las autoridades, instituciones, cámaras, medios etc., tanto nacionales como internacionales.
∙  Intercambiar experiencias, promover y fomentar el uso y desarrollo de disciplinas y  actividades que atañen al Comercio Exterior por todos los medios posibles.
· Promover y desarrollar oportunidades laborales para los egresados del sector terciario y Universitario.
∙  Cooperar con las actividades comerciales, tanto de marketing, como publicitarias, educacionales, de desarrollo curricular terciario y universitario, del área del Comercio Exterior y sus disciplinas conexas, generando asimismo espacios de discusión en las mismas .
∙  Promover las actividades de investigación y desarrollo en los ámbitos académicos en todos los aspectos relacionados con el comercio exterior.
∙  Organizar, participar y exponer en conferencia, reuniones, paneles, seminarios, jornadas, cursos, talleres, simposios, etc., en los que se difundan, enseñen, hagan conocer, entiendan, desarrollen y expliquen metodologías y técnicas que sean útiles para el crecimiento del Comercio Exterior en nuestro país.
∙  Promover la creación de carreras universitarias, de nivel terciario, de postgrado y de maestría en las especialidades orientadas al crecimiento de los profesionales del sector, como a su perfeccionamiento continuo, de manera que puedan convertirse en motores de transformación económica  social y cultural de nuestra sociedad.
∙  Definir pautas, fijar y difundir las posiciones del Círculo Argentino de Profesionales en Comercio Exterior en todos los temas que afecten a los presentes propósitos y hacerlo por todos los medios a su alcance.
∙  Promover, participar e intervenir en todas las acciones pertinentes a garantizar la idoneidad de los profesionales
∙  Promover la creación y participar como miembro pleno en entidades regionales e internacionales relacionadas directa o indirectamente con el Comercio Internacional y la Integración Regional.
∙  Concientizar a las clases dirigentes, políticas y empresariales sobre las consecuencias del crecimiento del  Comercio Exterior y su impacto en el crecimiento económico del país.
∙  Estudiar y proponer, dentro del campo del derecho, las medidas y normas necesarias que tengan un impacto en el sector.
∙  Generar un espacio de encuentro y transferencia entre los sectores académicos y miembros de sectores de la producción.

EL CAMPO DE NUESTRA ACTIVIDAD




Educación y Capacitación – Servicios profesionales –  
Asesoría Jurídica – Aportes para nueva Legislación - Acuerdos y Convenios Internacionales – Negociación Asistida – Resolución no adversarial de Conflictos - Mediación – Documento- Desarrollos y control de emprendimientos orientados a la exportación-  Previsión de Riesgos – Investigaciones macro y micro de mercados nacionales e internacionales- Desarrollo de Proyectos de Exportación

NUESTROS ASOCIADOS




∙  Empresas que realicen Negocios Internacionales.
∙  Proveedores de servicios para el Comercio Exterior.
∙  Proveedores de tecnología (hardware, software, comunicaciones), orientados a soluciones para el sector.
∙  Instituciones financieras.
∙  Correos y empresas de logística.
∙  Grandes empresas industriales y comerciales.
∙  Pequeñas y Medianas empresas (PyMes). Orientadas  al Comercio Exterior o que necesiten desarrollar mercados externos.
∙  Organizaciones sin fines de lucro.
∙  Consultoras Nacionales e Internacionales.
∙  Instituciones educativas (nivel terciario y universitario).
∙  Profesionales del Comercio Exterior de  todas los ámbitos y especialidades.
∙  Cámaras vinculadas al sector y Cámaras Binacionales,  Regionales, Provinciales y Latinoamericanas.
∙  Organismos Municipales, provinciales o de carácter mixtos vinculados a la promoción del Intercambio  Internacional.


BENEFICIOS PARA NUESTROS ASOCIADOS





∙  Mediaciones personales y virtuales.
∙  Asesoramiento sobre Negociaciones Internacionales.
∙  Asesoramiento sobre propiedad Intelectual.
∙  Asesoramiento legal, tecnológico, de marketing, comercial.
∙  Participación en eventos con descuentos especiales de inscripción.
∙  Recepción del Boletín Mensual de CAPCE transmitido por mail.
∙  Presencia institucional en los eventos en los que CAPCE y sus aliados participen
∙  Promoción de sus productos y servicios.
· Control y tercerización del Depto. de Comercio Exterior.
∙  Foros de debate y discusión.
∙  Tratamiento y respuesta de inquietudes temáticas.
∙  Participación de áreas temáticas especializadas.
∙  Servicios profesionales diversos a valores especiales.
∙  Capacitación específica en temas de interés relacionados con los Negocios y Comercio Exterior.


Acérquese a nosotros. Hay un lugar para usted o para la empresa en la que hoy trabaja o dirige. Envíe su solicitud de participación a nuestra dirección de correo electrónico:

 info@capcex.com.ar 

Con los siguientes datos:
Nombre y Apellido:
Institución:
Cargo:
Email:
Teléfono:
Dirección:
Ciudad:
País
Página Web:


VALORES DE  MEMBRESÌAS AL CÍRCULO ARGENTINO DE PROFESIONALES EN COMERCIO EXTERIOR




Socios Empresariales con Membresías Gold: $ 650.- (Servicios Especiales)
Socios Empresariales con Membresía de Plata $ 450.-
Socios Emprendedores $150.-
Socios Empresas Pequeñas $ 90.-
Socios Profesionales $ 70.
Estudiantes: $40.-
Nota: Expresado en pesos argentinos - Cuota Mensual 

Incluye:
- Bonificación de los pagos de la cuota social a través de los cursos de
Capacitación arancelados realizados por la CAPCE
- Elaboración de perfiles exportadores.
- Horas profesionales bonificadas.
- Newsletters mensuales.
- Descuentos a eventos, congresos, seminarios y exposiciones.
- Acceso sin cargo a desayunos de trabajo de las comisiones temáticas
- Acceso a encuestas y estadísticas desarrolladas por la CAPCE.
- Participación en áreas temáticas de su interés.
-  Servicios diversos a valores preferenciales.
· 

PRESIDENTE
Prof. Lic. Gustavo Aveggio  - CAPCE
Mg. en Sociología

SECRETARIO 
Prof. Lic. Gabriel Sueldo  – UADE

TESORERO
Lic. Carlos Fernández – UNQUI /CAPCEGROUP

VOCAL 1RO.

Dr. Eduardo Jurado  –  UBA/ CAPCEGROUP
(Delegado en la Ciudad de La Plata y el Gran La Plata)

VOCALES

Dr. Adrián Karachunsky- UBA / CAPCEGROUP
Ing. Aldo Caretti - (Grupo Caretti - Capcegroup)

DEPARTAMENTO DE RELACIONES CON LA COMUNIDAD

Vicecomodoro  Julio César Aveggio   (UBA / CAPCEGROUP)

DELEGADA EN EL REINO DE ESPAÑA

Lic. María Julia Aveggio (UNQUI /CAPCEGROUP)

DELAGADA EN REPÚBLICA DE  VENEZUELA

Dra. Yudhit González (UDELLANOS)


AUDITOR
Dr. Luis Nuñez  



Círculo Argentino de Profesionales en Comercio Exterior

www.capcex.com.ar 
Bahía Blanca 70 / 2 “D” - (1407) Buenos Aires
[bookmark: _GoBack]Teléfono: (54 11) 20611070/ 15 6274 0102
CAPCE - e-mail: aveggio@capcex.com.ar , gaveggio@gmail.com 





                                                                                           





ANÁLISIS DE  DISTINTAS FORMAS  DE INVERSIÓN PARA CLIENTES NACIONALES E INTERNACIONALES



Objetivos. La idea del grupo es ofrecer distintas alternativas de inversión a mediano y largo plazo para inversores internacionales  y nacionales, que permitan en algunos casos retornos de tasas importantes o bien ingresar a proyectos de alta rentabilidad y posibilidades de crecimiento cierto a futuro, con  cierta liquidez en el  corto y mediano plazo.

Inversiones en Comercio Exterior. En este tipo de inversiones debemos destacar las que se realizan en “Proyectos de Comercio Exterior” es decir aquellos proyectos que puedan insertar sus productos en mercados externos y las que tienen que ver con algunas de las secuencias del Comercio Exterior, tal como es el caso de la “Prefinanciación de Exportaciones” o en el más específico aún de los “Warrants”.

Prefinanciación de Exportaciones: Es un préstamo en moneda extranjera, otorgado con anterioridad al embarque de las mercaderías a ser exportadas, para financiar el proceso productivo y de acondicionamiento de las mismas.
Warrant: Es un título de crédito mediante el cual el productor entrega la mercadería a una empresa autorizada (depósitos) y esta otorga simultáneamente dos documentos: un certificado de depósito y un “Warrant”, éste es una garantía que permite obtener en cualquier entidad financiera un préstamo en efectivo.

Proyectos de Inversión orientados a la Exportación. Las otras alternativas financieras están vinculadas al armado de “Ingenierías Financieras” que permitan entre otras cosas desarrollar procesos productivos gerenciados por profesionales de tipo agroindustrial orientados a agricultura o ganadería de altos rindes.
En estos casos ofrecemos el gerenciamiento de estas sociedades por intermedio de nuestros equipos técnicos, que desarrollarán el “Plan de Negocios”,  la puesta en funcionamiento de las sociedades y de ser necesario  la gestión de las mismas

CONSEJO EJECUTIVO CAPCE
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