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IBERGULF

Somos una compaiiia de
origen espanol con mas de 10
anos de experiencia en los
mercados del Golfo Arabigo.

Nuestros servicios estan
dirigidos a empresas que
qguieran implantarse y
comercializar sus productos
en esos territorios.

Desde nuestra sede de
Emiratos Arabes Unidos,
damos soporte a nuestros
clientes para garantizar el
desarrollo de las operaciones.

Aportamos valor anadido a
nuestros clientes con los que
trabajamos de manera
conjunta para decidir la mejor
forma de optimizar los
recursos y conseguir el exito.
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OBJETIVO

Ofrecer servicios
especializados a las
empresas para la introduccion
de sus marcas o productos en
los mercados del C.C.G,
aportando para ello un
extenso Know how y un
reconocido good will, que les
permitira maximizar los
recursos disponibles y reducir
costes de implantacion.

Para ello nos integramos en
la escructura de la empresa
bajo el modelo de delegacion
comercial, garantizando asi
una presencia fisicay
continuada en la zona para
hacerse cargo de las labores
de prescripcion y seguimiento
comercial, que garantice el
desarrollo de las operaciones
y asegure las posibilidades de
éxito.
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SOPORTE
PROFESIONAL ESPECIALIZADO
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MAXIMIZAR
RECURSOS DISPONIBLES

_ PRESENCIA
FISICA CONTINUADA
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TRABAJOS servicios

- AGENDA DE NEGOCIOS

- AGENCIA COMERCIAL

- IMPLANTACION DE EMPRESAS

- EVENTOS DE PRESENTACION

- DETECCION DE OPORTUNIDADES

- FRANQUICIAS

- BUSQUEDA DE SOCIOS LOCALES
E INVERSORES
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