
CREACIÓN DE  

CURSOS VIRTUALES 

NIVEL NACIONAL 



La Escuela Nacional de Ventas y Marketing ENVEN, utiliza en sus 

entrenamientos el método constructivista  Aprender – 

Haciendo, ya que estamos seguros que los conceptos que los 

participantes reciben, deben ser practicados de manera 

inmediata para lograr una mayor recordación de los mismos. 

La Escuela Nacional de Ventas y Marketing 

ENVEN captura información de sus necesidades y 

expectativas antes de presentar una propuesta formal. 

Cuando ya conocemos su empresa, organizamos una 

oferta de trabajo cuidando los detalles para que nuestro 

servicio sea excelente y brinde soluciones efectivas a 

su problemática. 
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1. CAPACITACIONES EMPRESARIALES 

 

 

 

Los asistentes mediante talleres especializados, construyen  valiosas herramientas de aplicación inmediata 

como son: Manual de ventas, plan de ventas, plan de mercadeo y manual de servicio al cliente. 

Capacitamos y entrenamos la fuerza de ventas, el personal de mercadeo y 

de las demás áreas comerciales de su empresa con cursos teórico - 

prácticos en temas como: Entrenamiento en Ventas, Manual de Ventas, 

Plan de Ventas, Plan de Mercadeo, Servicio al Cliente, Cartera y otros temas 

de importancia comercial.  

Los talleres y ejercicios de los programas  los diseñamos de acuerdo a los 

productos y/o servicios de la empresa, a la problemática comercial específica 

que presenta y que detectamos a través de la captura inicial de información. 

2.    ASESORÍA Y CONSULTORÍA 

 

 

 La asesoría comercial es la búsqueda global de soluciones y emisión de conceptos que permiten a la 

empresa tomar decisiones en determinadas áreas para solucionar problemas que se han detectado dentro 

de la organización y lograr así, el mejoramiento de la misma.  

 

La asesoría implica un acompañamiento a mediano y largo plazo. 

La consultoría es un concepto especializado que se emite como respuesta a solicitudes puntuales 

formuladas sobre un asunto específico de la organización y es a corto plazo.  



3.   INVESTIGACIONES DE MERCADOS 

 

 Procedimiento planeado de recolección, análisis, interpretación y 

reporte de la información requerida  para la toma de decisiones en las 

empresas.  

 

La investigación de Mercados nos ayuda a conocer al consumidor, 

hábitos de consumo y compra, la competencia, oportunidades de 

mercados y fallas o fortalezas de la empresa, nos apoya a la hora de 

tomar decisiones frente a la creación de un producto o servicio, 

lanzamientos, canales de distribución adecuados, estrategia de 

marketing y a minimizar riesgos.  

4. CREACION DE ESCUELAS DE VENTAS 

 
ENVEN apoya a las empresas en la creación de su propia escuela de ventas, es decir, en un modelo de 

formación y entrenamiento que ellas puedan manejar en su interior en temas comerciales. 

Los beneficios de contar con su propia escuela de ventas son: 

 

• Formar a los líderes comerciales como entrenadores de sus propios equipos. 

• Preparar al personal recién ingresado sin tener que recurrir a proveedores externos. 

• Permite reforzar y mantener vigente el conocimiento de las capacitaciones y entrenamientos recibidos 

por proveedores externos. 



5.  CURSOS VIRTUALES 

 

 

 

Es un método de capacitación que incluye ayudas como: 

Teoría, talleres, evaluaciones y ejemplos que ayudaran a los 

alumnos a adquirir los conocimientos de forma asertiva. 

El proceso de virtualización que proveemos, es realizado por un equipo de trabajo especializado 

conformado por diseñadores, comunicadores, expertos en metodología y tecnología didáctica para la web. 

Los cursos virtuales se diseñan en diferentes temas comerciales y pueden ser personalizados de 

acuerdo a los productos, servicios y perfil de la empresa contratante.  

Contamos con un curso virtual denominado «ENTRENAMIENTO EN VENTA PROFESIONAL EFECTIVA» 

para personas que deseen desarrollar y fortalecer sus competencias en ventas. 

 

A continuación se presenta más información sobre este programa 



226.100 



 Conocimiento y experiencia en el área de Ventas y Marketing. 

 Vivir una experiencia de aprendizaje. 

 Portafolio de cursos especializados que cubren todos los niveles del área de gestión de 

ventas y marketing. 

 Profesorado calificado. 

 Muy buenas referencias de clientes. 

 Conocimiento de aplicación inmediata. 

 Acompañamiento constante durante entrenamiento o programa brindado a las 

empresas. 

 Trabajamos desde el saber SER, saber SABER y saber HACER.  

 El tema de ventas es de alta demanda en el mercado y de poca oferta académica 

especializada. Nuestra empresa se ha enfocado especialmente en esta área, logrando así 

factores diferenciadores importantes.  

NOSOTROS BENEFICIOS DE TRABAJAR 

CON  



  

 Resultados que pueden ser visibles SI las empresas y el personal hacen uso correcto 

del conocimiento y las herramientas brindadas por ENVEN: 

 

 

RESULTADOS  QUE  PUEDE  

LOGRAR 

Menor rotación del personal de ventas.     

Mejor imagen de la empresa gracias a la 
forma en que se realiza la venta.  

Personal motivado.         

Suministramos herramientas para 
impactar en los resultados de las ventas.   

Generar de estrategias competitivas.    

Calidad y valor humano.    

Posicionamiento de marca               

Actualizar conocimientos y creatividad.  



Hemos trabajado con empresas de diferentes sectores económicos realizando 

asesorías, capacitaciones, investigaciones de mercados.  

EXPERIENCIA 







CONTACTENOS 

info@escuelanacionaldeventas.com  

PBX: (4) 444 29 09 

Enven Escuela Nacional de Ventas y Marketing. 

@EnvenCol 

Oficina Principal ubicada en Medellín 

ENVENescueladeventas 

www.escuelanacionaldeventas.com 

https://soundcloud.com/envenalaire 

mailto:info@escuelanacionaldeventas.com

