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SOMOS: 
Un grupo de ejecutivos comerciales que actualmente desempeñamos diferentes campañas comerciales como free lance a la Banca Colombiana entre otras, en la colocación de sus servicios categoría productos intangibles.
OBJETIVO:

Lograr una alianza comercial con su firma para incrementar sus ventas y ganar mayor participación en el mercado según sus expectativas en el año 2018.

ANTECEDENTES:
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Aníbal Ramírez es mercadologo con 20 años de experiencia en creación y liderazgo de equipos comerciales de diferentes compañías con especialidad en el sector de los intangibles, mis contratos:

· Año 2002  Profesionalice el primer equipo de ventas producto Cuenta Activa – Banco de Occidente Región Sur Occidente

· Año 2004   Desarrolle el primer canal de ventas externas en la ciudad de Cali del Banco Colmena actualmente Banco BCSC

· Año 2007 a la fecha,  Creación de diferentes equipos de ventas externas modalidad free lance para entidades como: Banco de Occidente – Banco AV VILLAS – Banco Pichincha – CFC Macrofinanciera – Tarjeta Almacenes SI entre otros
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Nuestra oferta de valor para su compañía es ofrecer sus servicios en el mercado del Valle del Cauca, a través de un equipo altamente competitivo en ventas conformado por personas de una excelente trayectoria comercial en diferentes empresas de alto nivel.
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BENEFICIOS:

· Tener un canal de ventas externo que ofrezcan sus servicios a toda hora.
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· Personal externo sin contratos directos con su empresa ahorrando costos fijos de nómina.
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· Ahorro de tiempo y costes en Selección y Reclutamiento de personal comercial.
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· Nuevos Clientes para su compañía incrementando sus utilidades financieras.

[image: image9.jpg]



· Apertura de Clientes Corporativos permitiéndole crear nuevas carteras.
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· Entrenamiento Comercial del personal de ventas sin Costos.
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NUESTROS CLIENTES:
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Parte de compañías donde se ha creado equipos de ventas externas como outsourcing, con excelentes resultados comerciales y nos afianza como un aliado estratégico de su compañía capacitado para los nuevos retos comerciales que nacen en este nuevo año. 
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PROPUESTA ECONOMICA:

A conciliar en reunión el día que les parezca pertinente.
2 PROPUESTA -  ENTRENAMIENTO EN VENTAS PARA SU EQUIPO COMERCIAL
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OBJETIVO:
Enseñar herramientas y técnicas comerciales direccionados a su servicio, mercado objetivo y metas corporativas de su compañía.
OBJETIVO ESPECIFICO: 

Buscar con el personal de ventas diferentes experiencias, conocimientos y aspiraciones que los auto motiven permanentemente a cumplir sus metas y los objetivos de la compañía.

TEMARIO:   TALLER  EN BUSCA DE LA FELICIDAD 
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MODULO 1:

RECORDAR  SUS  SUEÑOS  Y METAS
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ANALISIS DEL MERCADO  Y  BUSQUEDAD DE CLIENTES POTENCIALES
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VENDER  TU  MARCA  
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DESAPEGOS 
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SINERGIA DE EQUIPO
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INVERSIÓN:

Taller  diseñado para  un grupo máximo de 15 personas, con un tiempo de realización 16 horas en las instalaciones de la compañía.

Material solicitado: Video Beam – Papelografo – 30  Cartulinas en octavos – Refrigerio. 

Honorarios de  $1.200.000  pesos netos.
No se cobra IVA, ya que el consultor no es responsable del mismo.[image: image32.png]





