
CORPORATIVO DE VENTAS



Somos una firma de aceleración de negocios comprometidos 
a crear las estrategias y herramientas adecuadas para 

desarrollar el máximo potencial de tu negocio. 

QUIÉNES SOMOS ?



Mejorar tus habilidades empresariales, comerciales y de 
administración para asegurar la permanencia de la empresa en el 

mercado e incrementar tus utilidades  

QUÉ TE OFRECEMOS?



OFERTA DE VALOR

Generar estrategias comerciales, implementarlas y hacer que se cumplan los objetivos,  
con metodologías Lean Six Sigma 



COMO LO HACEMOS ?

VANGO CORPORATIVO DE VENTAS, desarrolló una 
metodología poderosa, para diagnosticar, mejorar, 

implementar y dar seguimiento al modelo de negocio de tu 
empresa, dividida en 3 etapas:

Diagnóstico situacional de la empresa 
integral 

Desarrollo de estrategias, basadas en 
Lean Six Sigma 

Implementación, ejecución y 
seguimiento Lean a las estrategias 
definidas



AREAS DE DIAGNOSTICO

Situación 
Financiera

✴ Para conocer la rentabilidad
✴ Inversión, Flujo de Efectivo
✴ Relación Costo beneficio
✴ Establecimiento de objetivos

Estrategias 
Comerciales

✴ Prospección
✴ Metodología de venta
✴ Segmentación del mercado
✴ Conocimiento del mercado
✴ Clientes
✴ Comunicación comercial y redes sociales



Equipo 
de Trabajo:

✴ Perfil de los colaboradores
✴ Asignación de puestos por competencias
✴ Cultura organizacional
✴ Conocimiento de la empresa
✴ Capacitación y desarrollo
✴ Personal de ventas

Core 

Business

✴ Actividad principal de la empresa
✴ Viabilidad de desarrollar servicios
✴ Sistematización de procesos
✴ Qué le resuelve al cliente ?



REQUISITOS 
✴ Firma de acuerdo de confidencialidad
✴ Firma de convenio de prestación de servicios
✴ Primer etapa diagnóstico 

ENTREGABLES 
✴ Resultados de Diagnóstico
✴ Desarrollo de estrategias en las áreas a reforzar, y 
seguimiento 
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