VAN a0

RATIVO DE VENTAS




QUIENES SOMOS ?

Somos una firma de aceleracion de negocios comprometidos
a crear las estrategias y herramientas adecuadas para
desarrollar el maximo potencial de tu negocio.




QUE TE OFRECEMOS?

Mejorar tus habilidades empresariales, comerciales y de
administracion para asegurar la permanencia de la empresa en el
mercado e incrementar tus utilidades




OFERTA DE VALOR

Generar estrategias comerciales, implementarlas y hacer que se cumplan los objetivos,
con metodologias Lean Six Sigma

TECNOLOGIA
E INNOVACION.

OFERTA DE
VALOR
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AMPLIA GAMA DE
PRODUCTOS Y SERVICIOS.

LEAN SIX-SIGMA
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COMO LO HACEMOS ?

M Diagnodstico situacional de la empresa
integral

M Desarrollo de estrategias, basadas en
Lean Six Sigma

™ Implementacion, ejecucion y
seguimiento Lean a las estrategias
definidas




AREAS DE DIAGNOSTICO

* Para conocer la rentabilidad

S|tu aCién * Inversion, Flujo de Efectivo
* Relacion Costo beneficio
Fi n an C i e ra * Establecimiento de objetivos

* Prospeccion

. * Metodologia de venta
EStrateglaS * Segmentacion del mercado
. * Conocimiento del mercado
Comerciales + Clientes

* Comunicacion comercial y redes sociales




R * Perfil de los colaboradores
Eq Ul PO * Asignacion de puestos por competencias
. * Cultura organizacional
de Tr'a_bal O N * Conocimiento de la empresa
* Capacitacion y desarrollo
* Personal de ventas

* Viabilidad de desarrollar servicios

B US| Ness * Sistematizacion de procesos 10 SERVICE

* Qué le resuelve al cliente ? Y vircen e

@a CORE

CO fe * Actividad principal de la empresa
CUSTOMER

BUSINESS  LeADERSHIP
ELEMENTS

BN

I’ SYSTEMS

TEAM

MANAGEMENT ~ VISION




REQUISITOS

* Firma de acuerdo de confidencialidad
* Firma de convenio de prestacion de servicios
* Primer etapa diagnostico

ENTREGABLES

* Resultados de Diagnostico
* Desarrollo de estrategias en las areas a reforzar, y
seguimiento
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