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Servicio de alertas sobre innovacién y oportunidades Analiza a tus competidores y descubre nuevas
de negocio. oportunidades.
®
Herramienta para preparar negociaciones, ventas e Encuentra y evalua talento para tu empresa.
inversiones.
®
ORULACS Seller Orulac Suppliers
Encuentra clientes y pliegos publicos y aprende a Encuentra y analiza proveedores para tu empresa.
abordarlos con éxito.
Obten tu informe Orulac sobre la estrategia de tu Lanza la venta de tu compaiiia o accede a
empresa consultoria especializada.
Analiza la estrategia de tu empresa en 24horas y obtén un informe completo con mas
de 130 andlisis estratégicos basados en mejorar su rendimiento. [:]
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Numero de empleados

¢Cudles son las principales tendencias en tu sector?
Tendencia 1

IA generativa para creacion de campafas: generacion automatica de textos, imagenes, video y multiples variantes creativas, reduciendo costes y
tiempos de produccion.

Tendencia 2

Publicidad predictiva: |A capaz de anticipar comportamiento, segmentar audiencias y optimizar camparfias en tiempo real utilizando grandes
volimenes de datos.

Tendencia 3

Retail media y first-party data: crecimiento de plataformas publicitarias propias de retailers y grandes ecosistemas digitales, con monetizacién
directa de los datos de clientes.

¢ Como es la estrategia que esta imperando en el sector?

DIFERENCIACION. Ofrecer algo que el comprador percibe como Unico y por lo que esta dispuesto a pagar una prima: marca, disefio, tecnologia,
servicio, fiabilidad o experiencia. Exige renunciar a la escala y aceptar un coste mas alto que el del lider en costes, a cambio de mantener precio
por encima de la media. El riesgo es que la prima no cubra el sobrecoste o que el atributo se copie y deje de ser exclusivo.

¢Como se aplica esta estrategia al sector?

Venta por audiencia medida, atribucion, retail media

¢Quién es la fuerza dominante en este sector?

Compradores con alto poder (plataformas)

¢ Coémo evoluciona el sector?

Crecimiento de su valor bursatil ultimos 12 meses
-7,3%

El crecimiento bursatil de una empresa es el aumento del valor de su capitalizacion de mercado en bolsa a lo largo del tiempo.
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Datos financieros de la empresa que necesitas conocer y comparar

Importe medio de ingresos por empleado en el sector 160.373 US$ Importe medio del EBITDA en el sector 13 %

Importe medio de ingresos por empleado en la compafiia 56.000 US$ Importe medio del EBITDA en la compaiiia 17 %

Margen medio con el que trabaja el sector 35 9, Porcentaje medio de las ventas destinado a I+D de 02%
’

nuevos productos en el sector

¢Quieres internacionalizar la compaiia?

En base al sector seleccionado, ¢cuéles son los paises donde mayor recorrido habra en los préximos afios?

us EE.UU. - BR Brasil - mx México - 1N excluido - es Espafia — B Reino Unido

Principales condicionantes y casuisticas a considerar a la hora de internacionalizar

Gran crecimiento de publicidad digital, video y publicidad basada en datos. Especial atencion a GDPR/UK GDPR, consentimiento, cookies,
publicidad dirigida y proteccién de menores. En EE.UU. la regulaciéon cambia por estado. En Brasil aplica LGPD y en México existen obligaciones
de privacidad. Alta dependencia de Google, Meta, Amazon y TikTok.

¢ Cuanto podria valer tu compaiia?
Valor estimado segun el sector y las variables de la compafiia
Calculo basado en la metodologia de multiplo de EBITDA. 4-205-839 US$

¢Necesitas despedir empleados? ¢ Cuanto te costaria aproximadamente?

¢Qué antigiiedad tiene el empleado? ¢Cual es su sueldo fijo aproximado?

Despido improcedente 11.392 US$  Despido procedente / objetivo 6904 US$

Estimacion orientativa. El célculo no sustituye la revision laboral del caso concreto.

Hablemos ahora de la estrategia de captacion del cliente

¢Cuanto planeas invertir?

¢Como es el modelo de captacién ideal del sector?

Online

Mix digital 80 %
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¢ Cuanto deberias de invertir por canal?

SEM / Search Paid social Marketplaces y retail media Afiliacién y comparadores SEO y contenido

30.000 US$ 40.000 US$ 6000 US$ 4000 US$ 40.000 US$
Email / CRM / app Display y programatica TVyCTV Exterior y radio Prensa y ferias

30.000 US$ 10.000 US$ 10.000 US$ 10.000 US$ 20.000 US$

¢Cuantos contactos deberias poder obtener?

28.571

¢Cuantos clientes deberias poder cerrar?

5.263
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