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Automatizacion de Fuerza
Automatizacion de Fuerza de ventas y entregas.
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EL PROBLEMA

PROCESOS
de captura manual de datos (reprocesos)

PROCESOS EN BATCH
reaccion tardia de mercado.

CONOCIMIENTO TERCERIZADO
de su cliente final.

ROTACION
de personal comercial.

FRECUENCIA DE COMPRA

determinada por capacidades logisticas no
por la demanda.

RUTAS INEFICIENTES

RIESGOS
en los procesos de recaudo de cartera

ALTO COSTO
de servir en el canal

LARGOS CICLOS
de facturacion y entregas
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ESTE ES UN RETO
DE TRANSFORMACION COMERCIAL!
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MAYOR PENETRACION DE MERCADO <

Movilizza AFV le permite visualizar en el mapa la
cobertura de sus rutas de vetas, gestionarlas,
optimizarlas, crear nuevos clientes, y tomar decisiones

asertivas en funcion de expandir su canal y robustecer su

portafolio de clientes.

MAYOR TRAZABILIDAD Y CONTROL

Movilizza AFV permite controlar los tiempos y movimientos
de su gestion comercial en el campo. Podra ver donde estan
sus vendedores, cual es la ruta que recorren y cuanto tiempo
emplean en desplazamientos y en la atencion de sus
clientes.

MENOR RIESGO EN SU RECAUDO

Movilizza AFV le permite tener estricto control de sus

MAYOR PENETRACION DE PORTAFOLIO 02

Movilizza AFV presenta a sus clientes pedidos sugeridos y
a sus vendedores ayudaventas para incentivar la demanda
de productos estratégicos y de baja rotacion en el marco de
proceso de ventas, fortaleciendo su mix de productos o
profundidad de portafolio en el canal y aumentando
paulatinamente su ticket promedio de compra.

MAYOR PRODUCTIVIDAD

Movilizza AFV dinamiza sus procesos de venta, recaudos y
despachos de producto. Disminuye el tiempo promedio de la
toma de pedidos, permitiéndole aumentar en numero de clientes
por ruta de ventas. También le da visibilidad plena de lo que
vende y lo que deja de vendar, permitiéendole incrementar sus
ventas, expandir sus canales y entregar mas rapido sus pedidos.

recaudos de cartera mitigando riesgos Yy dilaciones en dicho
proceso propios de la intermediacion.

06 MENOR “COSTO DE SERVIR” EN EL CANAL

Adoptar Movilizza AFV reduce sus costos operativos: se
ahorra insumos necesarios para el ingreso de pedidos,
inventarios, cartera, y entregas (fax, talonarios de pedido,
impresiones de listas de precios, clientes y catalogos de
productos...), asi mismo se ahorra subsidios de transporte
para sus vendedores, toda vez que su solucion transportara
datos, no documentos fisicos.

MENORES REPROCESOS

Disminucion de despachos erroneos o incompletos, de

anulacion y repeticion de facturas, de recogida y reenvio
de los productos causados por errores en la digitacion en
el proceso de ventas.



MOVILIZZA SUITE

MOVILIZZA POS
> AUTOMATIZACION PUNTO DE
VENTA

MOVILIZZA AFV PREVENTA

AUTOMATIZACION FUERZA
DE VENTAS CANAL TRADICIONAL

MOVILIZZA INSIGHTS AUTOMATIZACION
PROCESO DE GESTION DE INFORMACION
ESTRATEGICA.

>

MOVILIZZA AFV AUTOVENTA

AUTOMATIZACION FUERZA DE VENTAS
CANAL TRADICIONAL

<

>  MOVILIZZA AUTOATIENDA
AUTOMATIZACION PROCESOS
COMERCIALES EN CLIENTE
FINAL

MOVILIZZA RETAIL
AUTOMATIZACION PROCESOS <

COMERCIALES CANAL MODERNO » MOVILIZZA ATIENDE

AUTOMATIZACION DE PROCESOS DE
ATENCION Y SOPORTE AL USUARIO
FINAL
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Bienvenida

Angela Maria Cardona
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MOVILIZZA POS

Bienvenido

Andres Felipe Ocana
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AUTOMATIZACION DE
PROCESOS COMERCIALES EN CANAL
MODERNOS
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MOVILIZZA
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AUTOMATIZACION
PEDIDO / FACTURA EN EL P.O.P.
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( NOMBRE DE USUARIO )
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INGRESAR
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MOVILIZZA

AUTOATIENDA

HABILITANDO CANALES DIGITALES
PARA EL CLIENTE FINAL

MIS PEDIDOS MIS FACTURAS

SERVICIO AL CLIENTE

b

ASESOR ONLINE TU VENDEDOR

PREGUNTAS SERVICIO

11



Reconocimientos

Change Makers

m Microsoft

Finalistas

Microsoft Change Makers 2019:

http://bit.ly/2UukN2E

#E HARVARD

frow‘T

el UNIVERSITY
IO Al (‘OMPFTITlCN

Ganadores

Comet Competition Colombia
Ingram Micro 2019:
http://bit.ly/2us7N2N

Reconocidos por la
universidad de Harvard
COMO experiencia exitosa

http://bit.ly/398hd2a

replicable en otros paises:

NNpulsa

Colombia

Seleccionados por Innpulsa
Colombia,

Retos de innovacion publica
relacionados con

el COVID 19.

Iniciativa priorizada en el reto
5 Consumo responsable:
https://bit.ly/2RTiHY9
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http://bit.ly/398hd2a
https://bit.ly/2RTiHY9

Reconocimientos

Participantes Mobile Premier
Awards 2010

http://nodrizza.com/
reconocimientos/

Ganadores

Ledn de Plata Bronce Cannes
2012 categoria mobile
http://nodrizza.com/

reconocimientos/

v Flab U1/

L IBEROAMERICANO A PUBLICIDAD

Ganadores de la Copa FIAP
2012 categoria Mobile
http://nodrizza.com/
reconocimientos/

e

PREHIOSI“' 018

INGENIO

)

Finalistas premios Ingenio/
Colombia 2016, 2017, 2019
https://premiosingenio.org/
finalistas/
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Reconocimientos

Ganadores Premios

Latinoameérica verde 2020
www.premiosverdes.com
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