Detalles sobre algunos casos y contactos para referencia.
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Fray Justo Santamaria de Oro 2318 - 9° piso “B”
(C1425FOH) Ciudad de Buenos Aires,
Argentina.

Direccién

IT Sitio.com

Nos contrataron como equipo de consultoria, desarrollo
y mantenimiento de todos los sitios que lo componen.
Trabajamos tanto aspectos correctivos como evolutivos.

Modalidad: Capacidad reservada de horas mensuales.
Plataforma: WordPress

Palabras clave: Desarrollo de sistemas. Nuevas in-
tegraciones e implementaciones. Innovacion. Mejora
continua.

Referencia: Sebastidn Manzanedo - CEO
sebasm@itsitio.com

Plantronics

Esta empresa de tecnologia radicada en California nos
convoco para dar soporte de disefio grafico, trabajando
sobre piezas ya provistas por el equipo de disefio en
USA 'y adaptando idiomaticamente. Pero también co-
laboramos en la generacién de material especifico para
la regién de Latinoamérica.

Modalidad: Capacidad reservada con horas asignadas
mensuales de disefio grafico y web. Reporte en tiempo
real sobre plataforma de gestion.

Palabras claves: Transcreacion de contenidos y
disefios. Disefio grafico. Comunicacion. Redes sociales

Referencia: Antonio Flores - Marketing Director Latam
antonio.flores@plantronics.com

Contacto Tel: (54-11) 4771.2049
contacto@mediatix.com.ar

www.mediatix.com.ar
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Direccién Fray Justo Santamaria de Oro 2318 - 9° piso “B”
(C1425F0OH) Ciudad de Buenos Aires,
Argentina.

Juana de Arco

Este caso es emblematico frente a la necesidad de una
solucién de comercio electrénico. Implementamos
Prestashop con un nivel profundo de customizacion,
cuidando la imagen y con muchas funcionalidades
especificas. Varios idiomas y regiones. Son varios sitios
funcionando dentro de uno.

Modalidad: Contratacion proyecto en etapas.
Plataforma: Prestashop.

Palabras clave: E-commerce. Personalizacién.3 idio-
mas. Disefio completo. Integracion webservices.

Referencia: Juan Lanusse - Director Ejecutivo
Jjuan@juanadearco.net

Anixter

Sistema de Gestién de Garantias. RMA.

Anixter es un distribuidor global de tecnologia e infra-
estructura on sede en Chicago, USA. Les hemos brinda-
do servicios de Marketing, Sistemas y Disefio grafico y
web para toda la regién latinoamericana por mas de 12
afos. Se trata de un desarrollo a medida, web based,
para la gestion de garantias.

Modalidad: Contratacién por proyecto.
Plataforma: Desarrollo propio a medida.

Palabras clave: Relevamiento y Consultoria. Sistema a
medida, abierto y escalable. Open Sourcebased.

Referencia: Andrés Tombesi - Inventory Manager Anixter
andres.tombesi@anixter.comcontinua.

Atento

Atento nos convoco para pensar una accion puntual de
Clima Laboral frente al Mundial de Futbol de Brasil 2014.

Creamos una accion basada en un juego donde desa-
rrollamos todos sus aspectos de punta a punta, desde
la mecanica del juego, hasta la grafica y el desarrollo del
sistema de ranking para sumar puntos y llegar al podio.

Modalidad: Contratacién por proyecto.
Plataforma: Desarrollo propio a medida.

Palabras clave: Juego. Plataforma. Ranking de puntaje.
Puntos bonus. Fidelizacion. Clima laboral.

Referencia: Natalia Lemmonnier - Marketing Manager
nlemonnier@atento.com.ar

Contacto Tel: (54-11) 4771.2049
contacto@mediatix.com.ar
www.mediatix.com.ar
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Fray Justo Santamaria de Oro 2318 - 9° piso “B”
(C1425F0H) Ciudad de Buenos Aires,
Argentina.

Le Départ

Una empresa desde cero.

Desarrollo completo de branding para Le Départ, Em-
presa de Viajes y Turismo.

Se trata de una incubacion de 24 meses, mediante la
modalidad de outsourcing, con una estrategia de 360°.
El concepto fue acompafiar en el dia a dia, planificando
con una mirada proyectual cada uno de los pasos que
implican su posicionamiento comercial y de imagen.

En concreto: Mediatix cre6 del naming de la agencia, el
logo, su sistema de imagen completo, paletas, tangi-
bles, papeleria, carteleria, emblematicos, campafas

de email marketing, y aplicaciones varias. Tambien se
diseid y maqueto la interfaz grafica de todo el sitio de
venta de pasajes hoteles y paquetes online, incluida
una app movil.

En simulténeo, se trazd una estregia comercial y de
marketing y se avanzé sobre las redes sociales, creando
las comunidades y administrando contenidos y cam-
pafias de avisos, con el objetivo de monetizacién. Las
campanfas lograron mas de 80 pedidos de cotizacion
semanales.

La empresa en breve tendra online su sitio de venta de
pasajes y hoteles.

Palabras clave: Startup. Cobertura 360°. Identidad
visual. Posicionamiento. Outsourcing.

Referencia: Jorge Luis Batica - Director Comercial
jorge.batica@ledepart.com

A, Ledépart  plantronics.

BUENOS AIRES

Contacto Tel: (54-11) 4771.2049
contacto@mediatix.com.ar

www.mediatix.com.ar




