
Trayectoria, liderazgo e innovación



128 años de 
presencia en 

Bahía Blanca y 
zona

▪ Constituída en 1896 como Almacén de Ramos Generales, 

atendiendo Bahía Blanca y su zona de influencia (hasta Gral. 

Roca, San Antonio Oeste, Tres Arroyos, Pigüe).

▪ En 1962 comienza la especialización en distribución mayorista, 

para distintas fábricas nacionales y extranjeras.Historia



Almacenamiento 
y Administración

▪ Depósitos:

▪ 1.000 m2 de 

depósitos.

▪ 300 posiciones 

p/pallets.

▪ Cámara de 

temperatura

controlada.

▪ Administración (7):

▪ Compras/Pagos.

▪ Tesorería.

▪ Control de gestión.

▪ Supervisor (1).

Infraestructura



Desarrollo 
comercial

▪ Clientes:

▪ 800 clientes activos 

(Kio./Alm./Aut./EE.SS).

▪ Salón de venta 

mayorista.

▪ Mayoristas zonales.

▪ Zonas:

▪ Bahía Blanca/Punta 

Alta/Ing. White/Cerri.

▪ Campaña: Pedro 

Luro/M. 

Buratovich/Médanos/

Monte Hermoso 

/Dorrego.

Distribución



Fuerza de 
ventas y 
reparto

▪ Fuerza de ventas (8):

▪ Pronta entrega.

▪ Preventa.

▪ Telemarketing.

▪ Ecommerce.

▪ Supervisores (2).

▪ Reparto (10):

▪ Renault Kangoo.

▪ Renault Master.

Distribución



Principales 
fábricas y 
marcas

Consumo Masivo



Tecnología de 
punta para liderar 

la gestión 
comercial

Innovación



Sigamos creciendo juntos
Muchas gracias
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