Somos expertos de la Tecnologia
de Informacion que asesoramos
a las empresas para maximizar
la rentabilidad.
Apoyamos las iniciativas de
Transformacién Digital de los
clientes.
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AYUDAMOS A SELECCIONAR LOS MEJORES PROVEEDORES DE SERVICIOS
AGILMENTE, GESTIONAMOS EL PROCESO DE IMPLEMENTACION
Y ASISTIMOS LA INTEGRACION Y ADMINISTRACION.

Evaluacién y Seleccion
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Estrategia Negociacion

B

Procesos de Outsourcing con un enfoque agil, estructurado y sistematico, desde el
soporte para definir la estrategia de abastecimiento hasta la preparacién para una
renegociacion, brindandole la confianza que necesita para tomar las decisiones

correctas. C @3¢ perts
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Seleccion de Proveedores y Soluciones

Ayudamos a implementar la estrategia de abastecimiento mediante la seleccion de la mejor oferta de servicios
de los proveedores de servicios mas capaces a un precio competitivo.

Retos de los clientes Resultados

* Mejorar la competitividad de la empresa . .
Obt /6 minimizar la f q | | trat | q » Capacidad de respuesta mejorada para los
ener y/o minimizar la fuga de valor en los contratos con los proveedores. clientes y las empresas

- Modernizar contratos obsoletos para incluir las nuevas tendencias del mercado: nube - Implementacion més rapida de soluciones y

automatizacién, empresa dagil, PaaS, SaaS e Internet de las cosas (I10T). servicios escalables
+ Mitigar los riesgos presentes en los contratos vigentes. - Gestién simplificada de servicios, proveedores e
« Modernizacién los catalogos de servicios e incluir técnicas de gestién de productos para infraestructura
obtener una ventaja competitiva en el mercado. - Mejora de la alineacién de los servicios con la
- Mover presupuesto de soporte (Run the Business) a Inversion (Change the Business) estrategia empresarial.
para agregar valor al negocio. + Disminucién de la huella de activos de Tly
+ Transformarse en una empresa digital. gastos de capital

$24 ,I Servicios de RFX Clientes Objetivo
Promedlo + Request for Information (RFI) . * Empresas Grandes
+ Request for Proposal (RFP) + Pymes medianas
0 + Request for Solution (RFS) + Clientes que estén renovando
20 /0 + Renegociacion de Contratos sus contratos o evaluando sus

servicios y tecnologias.
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MEDIANTE LA SELECCION, PRIORIZACION Y NEGOCIACION INTELIGENTE DE LAS
INVERSIONES Y SERVICIOS DE TECNOLOGIA, AYUDAMOS A OPTIMIZAR LOS COSTOS
OPERATIVOS PARA AUMENTAR EL RENDIMIENTO DE SU NEGOCIO.

Definir Estrategia Alinear con Estrategia Ejecutar y Optimizar

°®©®0®

Analisis Liderar y planear

Como resultados de la optimizacién de costos, su empresa podra disminuir entre un 10%
y 35% los costos de las areas analizadas y transformadas.
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Optimizacion de Costos

La metodologia considera un proceso iterativo donde se deben identificar, priorizar, planificar y ejecutar las oportunidades mas viables.

Retos de los clientes Resultados

- Las cadenas de suministro estdn adicionando mayores costos a las
empresas

+ Recuperarse de la crisis del Covid 19

- Lograr ahorros de costos y mejores condiciones

- Generar flujo de caja para soportar nuevos proyectos

+ Reinvertir ahorros en nuevos modelos comerciales
digitales

- Conseguir la excelencia operativa.

+ Solucionar de raiz los problemas que generan costos
improductivos.

* Activos y equipos con alto grado de obsolescencia - Plan de Optimizacion de costos (Corto, mediano y largo
+ Contratos poco flexibles plazo)
+ Latecnologia avanza a ritmos mayores que los contratos + Obtener activos que sean mas adecuados para la
+ Nuevas practicas laborales empresa.
« Fuerte presién para ofrecer productos a través de canales digitales. » Agilidad para ayudar al negocio
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Ejemplos de ahorros en la organizacion

Con visiény compromiso, se puede reducir un costo significativo en una ventana de 3 meses (Quick Wins)

Optimizacion de Costos
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Fuente : Information Services Group
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IT EXPERTS LE AYUDA A COMPRENDER LAS OPCIONES PARA MOVERSE A LA NUBE Y
DESARROLLAR UNA ESTRATEGIA PARA HACERLO.

Planeacion de la
migracion

CQC

Analisis y Preparacion
Descubrimiento

Evolucion mas profunda hacia la nube, incluidas oportunidades para la reduccién de
costos y la validacion del modelo de costos
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Migracion a la Nube

Ayudamos a implementar la estrategia de abastecimiento mediante la seleccion de la mejor oferta de servicios
de los proveedores de servicios mas capaces a un precio competitivo..

Resultados
- Falta delflexibilidad y capacidgq de respuesta gl negocio. . - Mayor capacidad de respuesta a los clientes
+ Incapacidad de escalar lo suficientemente rapido para satisfacer la -y negocios
demanda + Implementacién mas rapida de infraestructura y servicios
* Necesidad de reducir costos escalables
* Necesidad de reducir la complejidad de la gestion - Gestion simplificada de servicios, proveedores e infraestructura
* Necesito ser mas receptivo » Mejor alineacion de los servicios con
+ Deseo cambiar el enfoque de la gestién de activos comodotizados a - estrategia de negocios
un modelo de innovacion y el valor + Disminucién de la huella de activos de Tl y gastos de capital
v — S o
- Analisis y Planeacion de la Preparacién
- Descubrimiento migracion
J L}
* Comprender las e Analizar Apps. * Plan Legacy
Lista de Apps (Workload) + Casode « Preparacion
Aplicaciones del e Analizar Negocios/App » Resultados y .
Cliente » Sondear el mercado + Matriz de Decisién y
locacién PUlblice
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Estudio de Mercado de IBM — Oct 2021

IBM Institute for Business Value, en colaboracion con Oxford Economics, encuesto a casi 7.164
ejecutivos de alto nivel en 29 industrias y 44 paises.

Cloud computing has become a huge global industry, with 2020 revenues of
S$219 billion, and industry analysts expect those revenues to grow to $791
billion by 2028.

37% of stakeholders say they are “almost done” with their planned cloud adoption. Another 31% say
that their cloud adoption efforts are “stalled” midway through implementation.

For simplicity’s sake, we'll refer to them as cloud

versions 1-4.

- Cloud v1: Buying infrastructure as a service, paying only for services actually consumed.

- Cloud v2: Purchasing cloud services with a credit card swipe from hyperscale cloud providers.

- Cloud v3: The current enterprise movement to cloud as the default model for application, compute, and
networking infrastructure.

- Cloud v4: An emerging version that becomes the default operational infrastructure for business
transformation.
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Experiencia

Algunos de los proyectos en los que hemos trabajado, a través de Proveedores de Tecnologia y Servicios de Ter Nivel

Evaluacion y Analisis de Costos Aprovisionamiento/Seleccién
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Transicion y Transformacion
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LE AYUDAMOS A MAXIMIZAR EL VALOR DE SU NEGOCIO

IT Experts asesora y soporta sus de procesos de contratacion e implementacion de servicios de Tecnologia de alto
impacto y valor. Negociamos por parte de nuestros clientes, evitando brechas entre las partes interesadas de negocios
y tecnologia.

Nuestra sélida capacidad y experiencia en procesos de seleccion de servicios de tecnologia nos permite mejorar los
procesos de evaluacion de los requisitos tecnolégicos, asistencia en la definicién de soluciones especificas, a través
del proceso de evaluacion y abastecimiento, y en la gestion del rendimiento del proveedor después de que se ejecutan
los acuerdos.

Nos enfocamos en la Reduccidén de costos y riesgos, evaluacion y mejora de contratos de servicios de
Telecomunicaciones, Software y TI.

Escribanos a consultoria@it-experts.com.co
o llamenos al +57 314 4112050
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