
Un espacio donde haces realidad 
tu idea de negocio



SOMOS PARTE  DE LA
SOLUCIÓN    

De personas dice “Que
quiere emprender y no

tiene donde ir”
 

De las  personas  
necesitan un espacio
para trabajar y donde

poder reunirse con
clientes y proveedores

75% 65% 57%
De personas  quieren
formarse para crecer

profesionalmente, y no
sabe donde ir

 

Encuesta con  47  personas entrevistadas 
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1
Espacio de Trabajo Flexible con todos los servicios
necesarios que tu proyecto requiere (300 M2) en

ubicación privilegiada: Rattan Plaza

3

4

5

Acompañamiento de staff de
mentores y coaches durante tu

emprendimiento. 

Acceso a catálogo de cursos y 
talleres para aprendizaje continuo. 

Descuentos en los Planes Regulares
de Membresia. 

Formación Profesional según  tus
necesidades 

NUESTRA PROPUESTA 





Seguridad y Estacionamiento.

Espacio flexible de trabajo (Lun a Sab). 
Uso de “living” y espacios comunes.

Internet banda ancha Servicios de impresión y scáner

Servicio de Lockers. Dirección fiscal y correspondencia

Eventos Comunidad HUB Cafetería

Directorio Profesional.



Conoces las beneficios de las membresias ?

Acceso a espacios flexibles de
trabajo con los servicios
necesarios para llevar adelante
tu proyecto

Acceso a programas de
formación profesional con
descuentos  hasta del 50%

Acceso a servicios profesionales
a precios especiales

Flexibilidad en la administración
de los créditos del plan de
membresia



Eres emprendedor? Tienes un proyecto?

Tenemos los planes de mentorías para darte acompañamiento a lo largo del proyecto.

Ideas

Ideas en fases muy tempranas que
deben trabajar todavia las fases de
identificación de tendencias en los
mercados y estudio de la
competencia.

Conseguir Producto

Startups con menor grado de
madurez que aún deben trabajaren
el encaje problema-solución y la
validación del modelo de negocio

Crecer Mercado

Startups que deben trabajar
principalmente la parte comercial
(marketing, canales, precios,
hipótesis de crecimiento, etc.) para
ganar tracción en el mercado

Conseguir Primeras Ventas

 Startups que deben trabajar el
encaje productor-mercado
confirmarlo con Y las primeras
ventas y una tracción inicial en el
mercado

Etapas del proyecto



Programas y Mentorías
Atencion al Cliente
Oratoria
Community Manager
Diseńo Gráfico
Gestiòn de Redes
Desarrollo Comercial
Liderazgo y Coaching
Producciòn Audiovisual
Economía y Finanzas 

Programa de Herramientas Digitales
Canva / Excel / Fotografía y Videos / Redes

Programa de Herramientas Administrativas

Contabilidad / Nomina / Inventarios / Deberses Fiscales





TRACCION 

julio - Diciembre 2023

Enero - Marzo 2024

Abril - Diciembre 2024

30 20 16

22.000

10

4
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3.800

8

4 3

4.200

Membresias

Cursos y

Talleres

Eventos Facturacion



Edward Noguera F Miguel León Jose Ramón
Campos

Maria Teresa
Hernández

Software
Engineer, MBA,
Master Value

Investing,
Inventor con 4

patentes,
Facilitador en

Finanzas,
Emprendedor,

Mentor en
FounderInstitute

CEO Fundador

Ingeniero
Electrónico USB,

MBA IESA,
Emprendedor

VIPPO, CIO Mujer

Economista UCV, MBA
IESA, Coach Senior

Newfield, experto en
Desarrollo Comercial,

Estrategias de
Negocios y Control de

Gestion;
Emprendedor,

Fundador de HU
Networking Margarita,

Founder Institute
Atendee

Lic. RR.HH UCAB,
Post Grado
Consultoría

Organizacional,
Coach Newfield,

Consteladora
Sistémica Gestal.

Consultora
Empresarial 




