G rcw
Agency




Nuestra forma de comprar
ha evolucionado

El comprador de hoy primero investiga, analiza, eva-
lUa y posteriormente toma una decision de compra.
Incluso mas del 50% de este proceso de decisidn
es construido sin tu equipo de ventas.

Para crecer en ventas, las empresas deben entender
el proceso de compra de sus clientes y participar

en él.

(Como decidiste la ultima compra importante?




Haz que te encuentren en linea
prospectos de calidad

En lugar basar la estrategia de prospeccion en
listas de prospectos, enviar correos masivos y
hacer llamadas en frio.

El inbound atrae prospectos de calidad con
contenido que educa y aporta valor en su
proceso de decision de compra.




Metodologia
de crecimiento
inbound



Esta es la forma en como nuestro
equipo de especialistas te ayudara
a acelerar tu empresa

Para lograr un crecimiento sostenible y relaciones de
valor con tus clientes incrementamos el volumen de
visitas, prospectos y ventas generadas por canales
digitales. Alineamos y educamos a tus equipos de
marketing, ventas y servicio al cliente.

Tasa de
referidos:

del% alo %

7

Ingresos
generados

de marketing: 5 x

Visitantes
al sitio a

prospecto:
De 2% a 4%







Atraer visitantes a tus activos digitales

Logramos que tu mercado te encuentre en inter-
net en los diferentes momentos de necesidad.

Disminuimos los costos de adquisicion de pros-

pectos con el paso del tiempo y diferenciamos tu
compania en un mercado competitivo.

Convertir las visitas en prospectos

Creamos estrategias de enganche que convierte

las visitas a prospectos, basadas en contenido util
y relevante que empatiza con sus problemas y ne-
cesidades.

Calificar prospectos y construir una relacién
de valor

Automatizamos procesos de interaccidn con los
prospectos para calificar y agregar valor, con €l

objetivo de entregar a ventas leads de calidad,

que representan una verdadera oportunidad de
ventas y con mayor probabilidad de cierre.




Entendimiento del Negocio
cComo estamos traduciendo objetivos de creci-
miento en acciones puntuales en cada area?

+ Entender y/o definir objetivos SMART.

+ Auditoria y Analisis del Proceso de Ventas.

+ Definicion del Plan de Crecimiento.

+Workshop de Alineacion de los equipos de
Marketing, Ventas y Servicio al Cliente a la Uni-

Estrategia de Inbound Marketing dad de Crecimiento.

Entendimiento del Cliente
:Como influir en su decision de compra?

. . . . ¢

Primero entendemos y analizamos tu negocio, tus clientes

y tus activos digitales para definir una ruta de crecimiento + Andlisis de sus clientes ideales.

para Transformar -l-u Compaﬁia L InveSTigaCién y COﬂSTI’UCCién de perf”eS
de comprador.

+ Investigacion y Definicion del camino de

Nuestros servicios de estrategia tienen un valor de $4k usd e integran los compra de sus clientes.

elementos necesarios para establecer objetivos estratégicos y brindar
resultados de negocio.

Activos Digitales
¢Nuestros canales tienen lo necesario para ser
eficientes en la atraccion de prospectos?

+ Benchmarking Digital.

+ Evaluacioén del sitio web con grabaciones de
usuarios y mapas de calor.

+ Auditoria de activos digitales.

+ Configuracion tecnica de Hubspot.

+ Estrategia de rutas de conversion.
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Implementacion de Inbound Marketing

Nuestro equipo multidisciplinario trabajara de la mano en ejecutar la estrategia con tus departamentos
de marketing y ventas mes a mes para construir y medir el éxito del negocio en términos de trafico al
sitio web y clientes potenciales.

Atraer visitantes a tus activos ) Convertir las visitas en ) Calificar prospectos y
digitales prospectos construir una relacion de valor
+ Posicionamiento en buscadores (SEO). + Creacion de rutas de conversion web. + Calificacion automatizada de prospectos
+Redaccion de Contenido (Blogging). (Infegrando llamados a la accién, paginas de « Emails automatizados para generar inte- :
+ Difusion de contenidos en social media. aterrizaje, formularios inteligentes). raccidn con ventas.

+ Estrategia de Redes Sociales. + Produccion de Contenido de Enganche +Segmentacién de la base de contactos.

+ Disefio y produccion de video. (Guias, Ebooks, webinars). + Creacién de contenido y ofertas BOFU.

« Estrategia de UX / Ul. + Campafas de Performance con PPC. + Alineacion de Marketing y Ventas

+ Optimizacién de sitio web. + A/B Testing. «Informes de ciclo cerrado. :

+ Guest Blogging vy Linkbuilding. + Gestion de Campanas de performance PPC.

+ Herramientas interactivas.

Nuestros servicios de ejecucion de marketing tienen un valor desde $3k usd/mes
con una orientacion al ROI.

Trabajamos con un enfoque 10072 personalizado de acuerdo a objetivos estrategicos del negocio.




cComo saber si GrowX
Agency puede hacer
crecer mi organizacion?

Trabajamos con CEQO’s, directo-
res de ventas y de marketing que
buscan un crecimiento solido a
mediano y largo plazo.
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cPara qué tipo de empresas es este servicio?

Nuestra metodologia y servicios es para empresas que tienen un proceso de ventas complejo,
ciclos largos y que sus prospectos investigan, evaluan multiples opciones y toman una decision
de compra.

Algunas industrias en las que aportamos valor, son:

&~ & i [

Educacion Inmobiliario B2B Financiero Software y Ecommerce
Industrial Tecnologia

Hacemos empresas crecer en términos de trafico, prospectos calificados y clientes. Si no podemos
ayudarte en este proceso de crecimiento, preferimos ser sinceros y recomendarte otras estrategias
(tfradicionales o digitales).



El proceso de GrowX Agency para que tu empresa crezca

Tomamos proyectos donde salbemos que podemos hacer un impacto significativo en términos
de trafico, prospectos y clientes. Tenemos claro la ruta para lograrlo.

Evaluacion

Antes de comenzar un proceso
de trabajo, tendras de 2 a 3 se-
siones de consultoria con uno de
nuestros especialistas inbound
para evaluar el impacto que
nuestra metodologia, procesos

y tecnologia, puede hacer en tu
empresa.

Entendera tu empresa en un alto
nivel identificando la propuesta
de valor percibida, tus objetivos,
planes, desafios y expectativas
de resultados.

Estrategia de Crecimiento

Una vez que decidimos trabajar
juntos. Comenzaremos una etapa
de 30 dias donde en una serie de
sesiones, talleres e investigacio-
nes, profundizaremos en los nu-
meros de tu negocio, el estudio
de tu mercado y tus activos digi-
tales.

Estableceremos juntos los objeti-
vos inbound, los KPI's orientados
al RO, el plan de acciény la in-
version de la gjecucion.

30 dias

Victorias Tempranas

Los primeros 90 dias trabajare-

mos en crear las primeras victo-
rias “rapidas” que comiencen a

mostrar un valor al negocio.

Una victoria temprana esta orien-

tada al objetivo inbound, y a un

punto especifico del ciclo de

crecimiento:

+ Afraer visitantes.

+ Convertir Prospectos.

+ Construir relacion y cerrar
clientes.

1aho

Al finalizar el tercer trimestre, hacemos una presentacion
del impacto generado y realizaremos un nuevo ciclo
anual de trabajo.

Ejecucion y Crecimiento

Implementaremos la estrategia
CON una ejecucion tactica impe-
cable para hacer que tu empresa
crezca en trafico, prospectos y
clientes.

Cada 90 dias establecemos una
nueva ruta estrategica, objetivos
del tfrimestre, tdcticas, métodos

y canales. Tendras visibilidad y
transparencia necesaria para me-
dir y evaluar los avances.




90%

De reduccion del costo de
adquisicion de prospectos

Grow(Agency en Nimeros

Nuestra mejor recompensa es ver reflejado el
esfuerzo de nuestro trabajo en los indicadores
que hacen crecer tu empresa.

3,980

Oportunidades de ventas
para nuestros clientes

1(0)%

El crecimiento de ingresos
de fuentes digitales




Nos asociamos
con Hubspot

La plataforma de marketing,
ventas y servicios, disenada para
ejecutar y evaluar los esfuerzos
de la metodologia Inbound.




Software de marketing para ayudarte
a aumentar tu trafico, convertir mas
visitantes y ejecutar campanas de
inbound marketing integrales.

Sales Hub

Software de ventas que te
Todo lo que necesitas para permitira ahorrar tiempo y ob-
organizar, monitorear y nutrir tener datos mas relevantes de
las relaciones con tus oportu- tus prospectos, automatizar las

nidades de ventay clienTW tareas mas fediosas y cerrar
negocios con mas rapidez.
Service Hub /

Software de servicio de aten-
cion al cliente para conectar con

clientes, superar sus expectativas Integraciones
y convertirlos en promotores para 7 Hubspot se integra con las
potenciar el crecimiento de tu aplicaciones, herramientas y

empresa. software que utilizas a diario.



(LISTO PARA TRANSFORMAR
TU ESTRATEGIA COMERCIAL Y
COMENZAR A INCREMENTAR
TUS VENTAS?

Agendemos una reunion para evaluar como
acelerar el crecimiento de tu negocio.

4 )

Sesion de consultoria sin costo >
\_ Y,

Manuel Echeverria
Director de GrowX Agency



