A

dos 6 empresarios participantes desenvolvera seu préprio projeto de Franquias, com

inova mais uma vez. Através do Programa
, cada um

total suporte de quem ja formatou mais de 60 Redes de Franquia, participando
ativamente do seu processo de formatagao durante o programa.

Vocé tera a oportunidade de desenvolver por completo todo o processo de formatacdo de sua marca, o
gue lhe dard muito mais assertividade e confianca na hora de vender suas franquias e de gerir sua rede,
afinal quem melhor para isso do que o dono do negécio. E uma metodologia altamente inovadora, hands-
on, e que permite levar sua empresa ao maravilhoso mundo das franquias em um prazo menor e com um
investimento muito mais acessivel.

Para participar do Programa nao
ha necessidade de conhecimento prévio sobre franchising. Iremos capacita-lo no assunto. Vocé aprenderd
fazendo, de uma maneira pratica, andragdgica e com todo o suporte necessario desde a concepc¢do até a
comercializagdo de suas franquias.

e Empreendedores de empresas em estagio inicial e/ou de rapido crescimento que buscam o
desenvolvimento e escalabilidade de seu negdécio através do franchising.

e Empreendedores ja estabelecidos e que queiram consolidar-se em seus mercados, preparando-se
para expandir suas atividades por meio das franquias.

22 feiras — de 13 de Agosto/18 a 30 de Janeiro/19- das 19h00 as 22h30
CNO - Curitiba New Office: R. Francisco Scremin, 275 — Ahu — Curitiba — PR
e Préoximo a OAB

e Avista RS 18.000,00 (até 3 vezes) ou em 10 parcelas de RS 2.000,00 (entrada + 9)

o

Cartdo de crédito, cheque ou boleto

e Inclusos:

o

0 O O O O O O

Diagnéstico Empresarial e Laudo de Franqueabilidade.

Acesso a todos os 12 workshops (42 horas no total) e aos materiais.

3 consultorias individuais durante o programa (6 horas no total).

3 consultorias individuais apds o programa (6 horas no total).

Evento de lancamento da franquia ao mercado no auditério do CNO em 28/Novembro/18.
Apresentacdo de cases de sucesso com Franqueadores convidados.

Analise do projeto de formatagdo apds 1 ano, com sugestdo de eventuais revisoes.

Além de divulgacdo de lancamento, e-book de instrucdo inicial, coffee-breaks, estacionamento,
acesso a material de apoio on-line, planilhas financeiras, suporte por e-mail e telefone durante todo
o periodo do workshop.

e Cada formatacdo sera elaborada a partir de dados coletados junto as empresas dos participantes. Para tanto
serd necessario que cada um tenha acesso a estes dados e comprometa-se a participar de todos os
workshops.

e Havera contrato de confidencialidade e ndo-concorréncia entre os participantes.

e Necessario notebook/tablet em todas as aulas.

e Evento exclusivo para empresas.

e Havendo mais de 6 inscritos abriremos outra turma.



Informacdes:  Curitiba: (41) 98834-9217 | 99822-2500 - quero@franquear.me

DATA CONTEUDO PROGRAMATICO
Até 12 de Agosto

Apresentacao da metodologia a ser empregada durante o workshop.
Entrega do Diagndstico Empresarial e do Laudo de Franqueabilidade.
Solicitagdo de dados financeiros a serem utilizados na formatagao.
Orientacdo a Pessoa Juridica atual/a ser criada referente a registro da
marca e legislagdo fiscal das Franquias.

Construcdo do modelo de negdcios da Franquia (Canvas) baseado na
metodologia Lean Franchise.

AN

<

Apresentagao dos dados de Franqueadoras concorrentes.

Definicdo do perfil e das caracteristicas minimas e ideais dos potenciais
Franqueados.

v' Definicdo de todos os modelos possiveis e dos formatos fisicos das
Unidades Franqueadas.

Definicdo da Taxa de Franquia (para todos os modelos).

Definicdo da Taxa Mensal de Royalties e da Taxa de Propaganda e forma
de cobranca (para todos os modelos)

Defini¢cdo de outras taxas eventuais (compras, teleatendimento).

ANERN

AN

NS

Definicdo das estratégias de expansdo (escalabilidade) da nova Rede e
territorio das Unidades.

Levantamento do potencial de Unidades Franqueadas por regido do
Brasil, Estados e cidades, baseada no I.A.L.E.F. — indice Aurelio Luz de
Expansdo de Franquias e focado nas caracteristicas especificas da nova
Rede de Franquias.

v Desenvolvimento do contetdo da nova area de informagdes sobre a
Franquia a ser disponibilizado no site/redes sociais.

\

Levantamento das necessidades estruturais pré-implanta¢do da Franquia.
Orientagdo e suporte na divulgacdo e comercializagdo das novas
Franquias.

Criagdo do Formulario de Pré-Qualificagao de Candidatos.

Criacdo do Formulario de Andlise de Ponto Comercial, contemplando os
modelos definidos.

v’ Entrega das planilhas financeiras para as Franquias.

v Apresentacdo de case — Franqueador convidado 1

v Desenvolvimento da matriz financeira de viabilidade das Franquias
baseado nas planilhas, com definicdo do investimento inicial projetado,
estimativa de despesas e receitas mensais, demonstrativo de resultados,
ponto de equilibrio, retorno do investimento e lucratividade.

AN

AN

10 a 12 de Setembro |

v Construgdo da COF — Circular de Oferta de Franquia com base nas
premissas e em todos os dados levantados e definidos durante os
workshops anteriores.

v" Finaliza¢c3o da COF.
v' Criacdo da Declarag¢do de Recebimento da COF.




WORKSHOP 7

Entrega das premissas juridicas da Lei das Franquias para a elaboragdo do
Contrato de Franquia.

8 de Outubro

WORKSHOP 8

Levantamento das obrigac¢Oes bilaterais, direito de preferéncia, motivos
para faltas graves, penalidades e rescisdo e disposi¢cOes gerais contratuais.
Constituicdo das clausulas do Contrato de Franquia.

Criacdo do Termo de Distrato de Franquia.

Apresentacao de case — Franqueador convidado 2

15 a 17 de Outubro |

2 de Outubro

WORKSHOP 9

29 de Outubro

WORKSHOP 10

5 de Novembro

WORKSHOP 11

v" Entrega da COF e do Contrato de Franquia para revis3o.

v Desenvolvimento das premissas basicas do Manual do Franqueado,
sobre a implantagdo, operagdo, gestdo (recursos humanos,
administrativo-financeiro, compras), marketing, vendas e atendimento.

v' Apresenta¢gdo do Manual do Franqueador, com premissas sobre a
captacao de Franqueados, venda de Franquias, comunica¢cdo com a Rede
Franqueador X Franqueados.

v’ Finaliza¢cdo do Manual do Franqueado e entrega para revis3o.

v’ Criacdo do Relatério de Consultoria de Campo.

v' Levantamento de dados para criagdo da Apresenta¢do de Vendas da
Franquia.

v Entrega da COF e do Contrato de Franquia revisados.

v' Apresentacdo de case — Franqueador convidado 3

12 a 14 de Novembro |

19 de Novembro

WORKSHOP 12

ANANANAY

Finalizacdo da Apresentagdo de Vendas da Franquia.

Entrega do Manual do Franqueado revisado.

Relacionamento Franqueador x Franqueado.

Checklist final dos materiais desenvolvidos durante os workshops.
Encerramento da Formatacdo da Franquia.

28 de Novembro

CONSULTORIA INDIVIDUAL POS-WORKSHOP 1

CONSULTORIA INDIVIDUAL POS-WORKSHOP 2 |

CONSULTORIA INDIVIDUAL POS-WORKSHOP 3 |

ORGANIZACAO:

o

X

aurelioLuz®

FRANCHISING & VAREJO

<

FRANQUEAR.ME

APOIO:

Mundogas
Franqwasofo Rosa



