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¿LO QUE HACE ACAYU?

Las pequeñas y medianas empresas (Pymes) nacionales
enfrentan dificultades y desconocen cómo exportar sus
productos al mercado internacional debido a la burocracia, los
procesos aduaneros y toda la organización necesaria para
internacionalizar sus operaciones.

 Nuestra Startup es una empresa comercial (Trading Company)
que busca ayudar al cliente (pequeña empresa) a exportar sus
productos. Los resultados esperados son la internacionalización
de la empresa, el aumento de las ganancias y la participación de
mercado.

¿QUIÉNES SOMOS?



01¿POR QUÉ ELEGIR NUESTRA STARTUP?

La empresa conecta a los pequeños y medianos
productores brasileños con el mercado internacional de
forma accesible y sostenible. Ofrece un soporte completo
en la desburocratización de documentos, logística,
adecuación a las normas aduaneras e intermediación
comercial entre proveedores y compradores, garantizando
seguridad jurídica y eficiencia en todas las etapas de la
exportación.

O B J E T I V O  D E  L A  E M P R E S A
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SOLUCIÓN DE PROBLEMAS
DE EXPORTACIÓN PARA
PYMES

NEGOCIACIÓN CON EL SOCIO
DEL MERCADO EXTERNO Y DE
ORIGEN

SOPORTE COMPLETO Y
PERSONALIZADO EN
TIEMPO REAL



¿QUÉ NOS MOTIVA?

M I S I Ó N
V I S I ÓN 
V A L O R E S 

MISIÓN

VISIÓN

VALORES

Facilitar procesos ayudando en las
transacciones de comercio exterior para
pequeñas y medianas empresas,
buscando una operación con la mejor
relación costo-beneficio, rapidez,
seguridad e inteligencia de mercado.

 Ser reconocida a nivel nacional en el
mercado brasileño de exportación como
referente en competitividad, innovación y
sofisticación.

Desburocratización y excelencia de los procesos
internacionales con enfoque en estándares
globales. Mantenemos nuestra sólida identidad
nacional y priorizamos el bienestar colectivo,
garantizando, como resultado final, la máxima
satisfacción del cliente.

El MVV establece la identidad, cultura y
propósito de la empresa, guiando las
decisiones y planificaciones
estratégicas.



D I F E R E N C I A C I  Ó N   C O M P E T I T I V A 
¿QUÉ NOS DISTINGUE?

Nuestro diferencial no es lo que hacemos, sino cómo
lo hacemos de una manera que nadie más pueda

imitar fácilmente. Es nuestra propuesta única de valor.

SERVICIO MODALIDAD TECNOLOGÍA

Atender a los clientes con
agilidad, cortesía y eficiencia en
la prestación del servicio.

Planificación logística considerando todas las
modalidades de transporte, con el fin de
proporcionar la mejor elección de modal para la
exportación de los productos de nuestros clientes.

Plataforma digital para elaborar un plan ideal para
cada operación, haciendo que todo el proceso de
exportación sea más ágil, seguro y eficiente.



¿DÓNDE ENCONTRAR ACAYU?

P R E S E N C I A  D I G I T A L   E   I N T E L I G E N C I A
D  E   M E R C A D O 

Nuestra empresa está presente en redes sociales
estratégicas, valorando aquellas de perfil profesional y

corporativo. Además, estos medios tienen una finalidad
informativa y comunicativa (Instagram), y de difusión y

promoción (ConnectAmericas y LinkedIn).

@ACAYUTRADINGCOMPANY

ACAYU TRADING COMPANY

ACAYU TRADING COMPANY

https://connectamericas.com/pt/company/acayu-trading-company


¿DÓNDE Y POR QUÉ?

S T R A T É G I E   D' E X P O R T A T I O N

La exportación eficiente impulsa el crecimiento y la
competitividad de las micro y pequeñas empresas en el
escenario global. Al prepararse adecuadamente para la

internacionalización, las empresas logran acceder a nuevos
mercados y conquistar una posición destacada en el

comercio internacional.INVESTIGACIÓN

VENTAJAS

PAÍS DE DESTINO

Recolección y análisis de datos
estratégicos mediante el mapeo de
datos abiertos de mercado y el
seguimiento de tendencias
sectoriales publicadas en las
principales revistas y medios de
comunicación del segmento.

Los acuerdos comerciales y los aranceles
bajos aumentan la competitividad de los
productos en el exterior al reducir su precio
final, permitiendo que las empresas amplíen
sus ventas, diversifiquen riesgos e impulsen el
crecimiento financiero fuera del mercado
interno.

Canadá: Alta aceptación de los
productos y aranceles bajos.

Chile: Proximidad territorial, acuerdos
comerciales y exención de aranceles.



GRACIAS!
NO DUDE EN CONTACTARNOS.
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