


¿QUÉ HACEMOS?

Nos dedicamos a verificar la consistencia
de datos en fuentes transaccionales.



¿CUÁL ES EL PROBLEMA?

Las compañías se enfrentan a procesos que 
tienen un alto riesgo de pérdida de dinero.



Sensibles a 
errores y fraudes.

¿CÓMO IDENTIFICARLOS?

1
Cuentan con altos 
volúmenes transaccionales.2

Pequeños cambios 
porcentuales son  
altas sumas de dinero.3

Características de algunos de los proceso 
en donde Simetrik puede agregar valor.



EXPERIENCIA
Y REFERENTES



Integración a correo y descarga automática de adjuntos.

Lectura de interfaz web y control de comandos.

Acceso a sitios de almacenamiento de información (ej:SFTP).

Lectura y consulta directa a bases de datos de cliente.

Integración a endpoints para el consumo de información.

Lectura de imágenes para extraer datos estructurados (jpg, pdf).

NUESTRA TECNOLOGÍA
1. EXTRACCIÓN

ALGUNAS FUENTES A LAS QUE NOS CONECTAMOS*

*Se puede integrar cualquier tipo de tecnología adicional para el consumo de datos requerida.

E-mail

Web Scraping

Repositorios de datos

Bases de datos

API

OCR



NUESTRA TECNOLOGÍA

Implementamos algoritmos de inteligencia artificial 

(machine learning) para la corrección y unificación 

de formatos de cada una de las fuentes 

automáticamente. De esta manera, la conciliación y 

consolidación mantiene su calidad incluso si las 

fuentes cambian.

2. CONSOLIDACIÓN Y CONCILIACIÓN



NUESTRA TECNOLOGÍA
3. VALIDACIÓN CASUÍSTICA

Condiciones contractuales.

Reglas impositivas.

Acuerdos comisionales.

Otros.

Validamos todos los datos extraídos y consolidados 

con reglas de negocio configurables a la medida, y 

así monitoreamos en tiempo real cualquier 

comportamiento que salga de los parámetros 

establecidos. Algunos ejemplos pueden ser:



4. EXPERIENCIA DE USUARIO

Elaboración de 

tableros de 

control según 

su necesidad.

Dashboards Alarmas y 
notificaciones

Control de
contratos

Gestor de 
inconsistencias

Traductor
contable

Según casuÍstica y niveles 

de tolerancia establecidos, 

se activan alarmas 

automáticamente (correo, 

slack, sms, etc).

Monitoreo y  

cumplimiento de 

condiciones de 

negocio pactadas 

sobre las 

transacciones.

Categoriza y 

concilia 

manualmente 

las partidas 

inconsistentes.

Basado en casuística 

específica, actualiza 

automáticamente tu 

software contable para 

llevar tu contabilidad 

actualizada.

NUESTRA TECNOLOGÍA



ALINEAMOS SUS INTERESES 
CON LOS NUESTROS

COSTO MENSUAL
SIN CLÁUSULA DE PERMANENCIA

IMPLEMENTACIÓN 
RÁPIDA Y GRATUITA



NUESTRO SERVICIO

SEGURIDAD FIABILIDAD INTEGRACIÓN

ESCALABILIDAD RENDIMIENTO PERSONALIZACIÓN

Transmisión de datos 
e infraestructura segura.

Datos y procesamiento replicado
en geografías y servidores.

Conexión a cualquier software
con una interfaz disponible.

Herramienta capaz de crecer 
automáticamente 

conforme la demanda aumenta.

Resultados cercanos a tiempo real
sin importar la volumetría.

Adaptable a cualquier
casuística de negocio.



¿CÓMO COBRAMOS?

VOLUMETRÍA

NÚMERO DE FUENTES

NÚMERO DE OUTPUTS

Inicialmente presentamos una oferta personalizada a cada
cliente en función de sus necesidades.

Los criterios para determinar el precio de nuestro producto son:



GRACIAS

CONTACTO
contacto@simetrik.com

+57 301 227 5180
+57 310 2758485

mailto:contacto@simetrik.com


CASOS DE ÉXITO
EVITANDO RIESGOS 

REPUTACIONALES Y TRIBUTARIOS
EVITANDO RIESGOS FINANCIEROS 
POR PÉRDIDAS NO DETECTADAS

Detectamos que el reporte de los estados financieros de la compañía
a entes de control se realizaba sobre información incorrecta o
desactualizada. El impacto de la diferencia entre contabilidad y
transaccionalidad real de la empresa era superior a 1.2MM USD.
Gracias a Simetrik, se ajustan estas diferencias en tiempo real para
que la contabilidad siempre refleje información verídica y
actualizada.

Gracias a Simetrik, se realiza el cálculo de comisiones y se
aplican reglas de negocio particulares sobre cada una de las
fuentes transaccionales de la compañía en tiempo real.

A través de lo anterior, se lograron identificar problemas en el
cobro comisional de la empresa a sus clientes. El resultado de
este ejercicio es utilizado por la compañía como evidencia en el
proceso de cobranza, generando un aumento de sus ingresos en
900 mil dólares durante el primer año de implementación de
nuestro servicio.

1,200,000
USD

900,000
USD


