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N ANALYTICS + ARTIFIGIAL INTELLIGENGE

Podemos ayudarte en cada fase del proceso

Estrategia + Integracion Analitica Autogestion
Gobernanza de Datos Avanzada Analitica

{:} +ableau AKN'ME e‘ o @pentoho aW§7 & Google Cloud .
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ANALYTICS + ARTIFIGIAL INTELLIGENGE

Potenciar una cultura analitica en cada empresa

Financieros Comercial Marketing o
- » . //\
Supply Chain Atencién Cliente RRHH

P e S e

///
Diseno de fuentes de datos./e Inte\giamones

* Visualizaciones espemahzadas por Cadéstakeholders

- Desarrollo de modelos con Machine QLearnlng +A|
« Gobernanza de los datos .




®» sales.solutions

#Analytics

PERFORMANCGCE

KPI de ventas, compare

contra el presupuesto y

metas, en forma global o
desagregados.

#MachinelLearning

SEGMENTACION

Conozca mejor a sus
clientes, segmentandolos
en grupos homogeneos
con multiples KPI.

& 040

.solutions

#MachinelLearning

RECOMENDACION

Ofertas personalizadas

para cada segmento y

clientes. Integracion de
plataformas.



» sales

PERFORMANCE

Analice las Ventas,
compare contra el
presupuesto y metas,
en forma global o
desagregado por los
Canales de Ventas,
Vendedores o Familia
de Productos.

+ 30 Dashboards estratégicos, operativos y analiticos

suscripciones, alertas, web o mobile

» KPI de Ventas, Costos, Precios, Margen Bruto, Stock actual)
 Historia, YoY, YTD, MoM, MTD, Diario, Distintas Temporalidades.

» Canales Comerciales (Zonas, Supervisor, Vendedor, Digital vs Fisico)
* Productos (Categorias, Subcategorias, Marcas, Atributos)

« Cumplimientos de Metas, Proyecciones, Necesidades diarias.

» Clientes nuevos y recurrentes. Frecuencias vs Recencias.

» Share de Productos, Marcas, Categorias.

» Geo Analytics (datos del Censo por Barrios y proyecciones)
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VENTAS METAS PRESUPUESTO STOCK



» sales

CUSTOMER
PROFILING

Inteligencia
Artificial

Conozca mejor a sus
clientes segmentando,
en grupos de acuerdo a
su contribucion al
negocio y habitos de
CONSUMO.

Segmentacion de clientes con Inteligencia Artificial
en grupos homogéeneos permitiendo la identificacion de
nichos de rentabilidad, facilitando las campanas de
captacion y retencion.

KPI CLIENTES MACHINE LEARNING / 1A

caracteristicas demograficas
productos que consumen -
frecuencia de compra Segmentacion RFM
tiempo desde su ultima compra Clustering CUALITATIVO
comporamiento o pago Historia del CLIENTE
comportamientos pre-venta _ -
comportamientos post-venta Migracion entre segmentos

Segmentacion por VALOR

Machine Learning: k-means, agglomerative, dbscan, deciles, silhoutte
scores, otros.



™ sales

UPSELL

No pierdas tiempo
generando ofertas.

No dejes dinero
sobre la mesa.

Nunca pierdas la
oportunidad de

potenciar a tus
vendedores.

Motor de Recomendacion con Inteligencia
Artificial que genera sugerencias de productos
especificos para un cliente especifico, permitiendo
crear campanas de marketing microsegmentadas.

Clustering de Cross & Up Market Basket
Clientes Selling Analisis

Frecuencia vs Preferencia Abandono de
Recencia de Productos Clientes (Churn)

ofertas personalizadas a cada cliente @

|/ Facturacién |/ Ticket Medio |/ Tasa Conversion



consumido por el usuario

" sales O :

A — * productos similares
* marcas preferidas

content-baSEd ‘\\ I « comprados conjuntamente

» tiempo de renovar

UPSELL

Filtering IS * recurrencias
N P * preferencia de precios
2 tipos de —
recomendaciones Recomendado al usuario
POF PrOdUCtO consumido por ambos usuarios

(content) a
Por Cliente Collaborative _——

(collaborative) . . usuarios similares
Filterting [ep -

35% \. '

recomendacion

consumido por él, recomendar a ella



https://ecommerce-tp.com/amazon/recomendaciones-amazon-para-vender-mas/

B stock.solutions
Optimizacion del inventario

PERFORMANCE

Volumen Compra
Ahorros / Perdidas
Dependencias
Inventario
% Disponibilidad
% Niveles de Servicio
y mas KPlIs.

PREDICTIVO

modelos predictivos
sofisticados, usando machine
learning, para calcular y
adaptar el inventario basado
en la demanda, rotacion y
tiempo de reposicion de los
proveedores

& oo

.solutions

INTEGRACION

Integre a su ERP las
sugerencias y genere
automaticamente ordenes de
compra balanceadas y
optimizada para cada
producto/punto de venta.
Ahorre tiempo y costo.



Datos Maestros

e Canales / Sucursales
e Productos / Atributos
* Proveedores

* Costos

* Precios

Datos Historicos
* Ventas
e Compras
* Devoluciones
* Promociones
* Inventario

Marketing

* Nuevos productos
* Productos similares
* Nuevos clientes

Datos Externos

* Clima

* Competencia Precios
* Ecommerce

stock.solutions | arquitectura

I:arémetros

. Proveedo;es detalles y
lead time

* Compra Min / Max

\‘ {_,,Niv/éllfes de Servicios

Inventario Status
* Quiebre

* Quiebre Potencial

* Sobrestock

+ Sobrestock Potencial
* Stock suficiente

N

ERP
Integracion

N




™ financial.solutions

#Analytics

PERFORMANCE
KPI

Automatizacion de
informes financieros,
cuadros de resultados,
balances, cash flows,
saldos en Bancos.

#Machinelearning

SCORING
CREDITOS

Calculos de nivel de
riesgo de clientes
recurrentes o nuevos,
basado en datos
historicos y externos.

& 040

.solutions

#MachinelLearning

DETECCION
ANOMALIAS

Algoritmos que
generan umbrales de
manera a calcular
anomalias en las
transacciones.



» financial

PERFORMANCE

Automatizacion de
informes financieros,
cuadros de resultados,
balances, cash flows,
saldos en Bancos.

+ 20 Dashboards estratégicos, operativos y analiticos

suscripciones, alertas, web o mobile

» Estado Resultado mes a mes y acumulada.

« Estado Resultado con comparativos vs Presupuesto vs Aho
Anterior

» Estado Resultado - Top KPIs

|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
i
- Analisis de Gastos |
|
* Indicadores Financieros Ratios, Tendencias. |

|

|
 Balances analisis de Activos y Pasivos !

|
« Cash Flow disponible y su movimientos durante un periodo i

|

|

« Bancos movimientos y saldos por Cuenta

m PRESUPUESTO BALANCE BANCOS



Motor IA que permite recomendar el credito
oor cliente y segmentos, facilitando las
campanas de captacion y retencion.

SCORING
CREDITO

Capacidad de pago Scoring de Riesgo

> financial

Calculos de nivel de Retrasos KPI
riesgo de clientes Clientes recurrentes y nuevos
recurrentes o Nuevos, Feclicios dque (.;.Onsumen Seagmentacion RFM
N Contactabilidad J | s
Finsemesst e Patrimonios Clustering multivariado
Y ' Datos de Bureau (comportamiento)

Machine Leaming: decision trees, k-means, agglomerative, deciles,
silnoutte scores, otros.




 financial

SCORING
CREDITO

Calculos de nivel de

riesgo de clientes
recurrentes 0 nuevos,

basado en datos
historicos y externos.

J
hd
|
(

RECUPERO
SCORE

DEUDA
SCORE

INGRESOS
SCORE

L8 b 888 08 bhep

INMUEBLES
SCORE

DEMANDAS Y JUICIOS
SCORE

CONTACTABILIDAD
SCORE

LLAMADA, EMAIL, SMS
SCORE

OMNICANALIDAD
SCORE




= financial

DETECCION
ANOMALIAS o

Algoritmos que generan
umbrales de manera a
calcular anomalias en las
transacciones.

PUNTUALES
instancias Unicas
Limites preestablecidos

Ingresos

CONTEXTUALES
Comparaciones
Lugar de la transaccion

Epoca del Ano

Permite el reconocimiento de patrones con
comportamiento inusual, los cuales pueden ser
traducidos como acciones no validas o anomalas

sobre los datos.

COLECTIVAS
Clustering
Actividades Economicas
Rentabilidad



= financial

DETECCION
ANOMALIAS

Algoritmos que generan
umbrales de manera a
calcular anomalias en las
transacciones.

Analisis de Series de Tiempos
* Moving Average

« Standard Deviation

« Exponential Smoothing

* Regression Trees

« Random Forest [
« Otros. ,] }

Analisis de Grafos

« Deteccion de cuentas puentes

* Nuevas cuentas sospechosas

« Correlacion entre depositos /
retiros

Sensores Cualitativos

» QOperaciones Fraccionadas

» (Cancelaciones Anticipadas

« Limites preestablecidos por Ingresos
« QOperaciones en Efectivo

» Ofros.

£ {éﬁ:@ £ |4
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' market.solutions




& Jalo

.solutions

" market.solutions | datasets

IMPORT / EXPORT

~12.000M USD x afio Import
~ 9.000M USD x ano Export
+ 7.500 Empresas
% Share del Mercado

CONSUMO
MASIVO

Alianza Biggie Express
+ 20.000 SKU de Productos
+ 500 proveedores
+ 400 familias de productos
% Share de Mercado

* CONSUMO

GOBIERNO

+13 afios historia
~ 2.000M USD por ano
+ 20.000 productos y/o servicios
+ 156.000 proveedores
Forecasting de Ventas

\\ / 2 N\

TENDENCIAS

KPI Macroeconomicos Paraguay
Estadisticas Banca y Finanzas
Situacion Digital Paraguay y Global
Google Trends, mas buscados
PIB Mundial

QUE NOS RODEA?

+ 8.000 Barrios segmentados
+ 16.500 locales en nuestra base
Busquedas de negocios x Barrios

Google Maps Platform, Research.

ECOMMERCE

~ Rastreo de los principales
Ecommerces de Tu Competencia.
~ Grupos de Familia
~ Evolutivo de Precios



& Calo

.institute

TENDENCIAS MACHINE LEARNING MACHINE LEARNING
Para Ejecutivos para RETAIL ara BANCO

INANCIERAy
IN' +10
COMPANY empresas

Big Data. Machine Leaming, Inteligencia
Artificial

crest s v lanelas de

Duracién: 12hs Duracién: 12hs

U@-z +150
DATA INTEGRATION alumnos

MACHINE LEARNING
VISUAL ANALYTICS con PENTAHO

con KNIME con TABLEAU

+ 20 TESIS BI,ML,Al

Duracion: 12hs

Duraciéon: 20hs




FOMENTANDG ,
CULTURA ANALITICA




