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Este material foi desenvolvida para dar suporte a apresentagao oral do portfélio de servigos
da Direct Link Consultoria.

As informagdes contidas neste material sso CONFIDENCIAIS, protegidas pelo sigilo legal e
por direitos autorais. A divulgagéo, distribuigao, reprodugéo ou qualquer forma de utilizagéo
do teor deste documento depende de autorizagdo do emissor, sujeitando-se o infrator as
sangdes legais.
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A Direct Link Consultoria

de Areas Comerciais.

Consultoria em Vendas que Atua
Ac ) na Estruturacdo e Implantacéo

DirectLink

consolteria ,
www.dlconsultoria.com

Com que atuamos:

Gestao Interna de Pedidos
= Estratégia Comercial

Gestao da Forca de Vendas

" Gestdo da Carteira de Clientes =  Treinamento & Desenvolvimento
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Empresas com Projetos Implantados pela Direct Link Consultoria

& &

E—— L CIN\POR si-wson
SHERWIN BRASIL
CAMPNENN WILLIAMS.

|qc:|:c| @ PEOPLE

m m COMPUTACAO @jﬁ*ﬁﬂﬂﬁvo
C:msat

— INTERMATIONAL
— A
— —ar S—
SBISTEMAS ) m

.\ Companhia Brasileira

escriba — & O
alimentos DEKRA
€ EMDEC e >

— L
; tlio B .

¥ Fresenius T MULTIVAC S crrmconomeman (JCAB
health care worldwide METTER PACKATERG ambiental

&3

DirectLink




Nossos Trabalhos Consideram uma Visao Sistémica de Solucio

“Aliamos Servicos de Consultoria em Vendas, com Ferramentas de Tl e

o Capital Humano das empresas. Considerando sempre a Gestao da Rotina Servicos

de Vendas para a captura dos resultados comerciais.” Completos

+ Ferramentas TI

Consultores
Especialistas

Capital Humano
Vendas

} { Gestao da Rotina de }
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Entendimento das Necessidades em Vendas
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Alinhar as dimensoes Reforcar a lideranca Capturar resultados

“Para melhorar a performance em Vendas, é preciso agir de forma coordenada em cada uma das 5 dimensdes envolvidas,

engajando as pessoas para que atinjam um resultado diferenciado, através da lideranga baseada na competéncia em Vender.”
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A Gestao da Rotina de Vendas e a Captura de Resultados

Desafios da Rotina de Vendas

v’ Avaliagéo Inicial

v' Abordagem Personalizada

v" Plano Individualizado

v’ Contato Continuo

v Acesso aos Recursos e Networking
v’ Orientagédo para Resultados

A Gestéo da Rotina de Vendas torna o processo de orientagao algo focalizado e mensuravel, pois pressupde a estruturagcéo dos

temas em torno de objetivos previamente organizados e planejados, proporcionando capturar os resultados com rapidez.
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Consultoria em Vendas

Os Servigos da Direct Link Consultoria na Estruturagdo de Areas Comerciais, contemplam:

Estratégia de Vendas

» Alinhamento das Ac¢des de Vendas e Marketing
com a Estratégia Corporativa

* Definicdo de Estratégias para os diferentes tipos
de Canais de Venda

» Segmentacio de Clientes e Cobertura de Mercado

Estrutura Comercial

* Novo Organograma e Relacdes de Subordinacao

» Estabelecimento de Vinculagdes e Mecanismos de
Alinhamento

* Identificagdo de Barreiras Culturais e Politicas e
suas implicacdes, acdes voltadas a mudancga

Gestao de Carteira e Métricas de Desempenho

« Divis&o das Carteiras e Areas de Atuagao

* Estabelecimento de Regras de funcionamento
provisorias para contas conjuntas

* Definigdo de Programas de Atendimento aos
Clientes

» Estabelecer Modelo de Remuneracao para a Nova
Equipe
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Gestdo da Rotina das Operagées de Venda

* Metodologias de Gestao de Vendas, previséo e funil
de vendas

* Arquitetura dos Canais de Venda

» Geracao de leads e distribuicdo dentro da Equipe
de Vendas

» Desenvolvimento de Modelo de Propostas

* Politicas de Precificacdo e Gestao de Precos,
incluindo licitacbes

* Desenvolvimento de Contratos, incluindo Termos e
Condicdes

* Promocgdes e Programas de Incentivo de Vendas

» Suporte de pds-venda e Atendimento ao Cliente

* Relacionamento com o Cliente (CRM) e Aplicag¢des
de Tl




Segmentos e Clientes da Direct Link Consultoria em Vendas

Segmentos

Automotivo

Construcéao Civil

Combustivel &

Energia

Educacgao

Informatica

Telecomunicagdes

Clientes

Honda Automotive do Brasil
Peugeot do Brasil
CAMPNEUS Lider de Pneumaticos

CIMPOR - Cia. de Cimentos do Brasil
Cia. Nacional de Cimentos — CNC
CIMAR - Cimentos do Maranh&o
Sherwin-Williams do Brasil

Escriba

Cia. Brasileira de Vidros Planos - CBVP

Minasgas

Supergasbras

Iqara Gas Natural - Grupo BG
Axial Petroleo

People Computacao
Unisal — Centro Universitario Salesiano
Unicastelo

Get Net Informatica

Quanta Music & Technology
RM Sistemas

BBKO Consulting

COMSAT Brasil
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Segmentos

Produtos de
Consumo

Produtos Industriais

Quimico &
Farmacéutico

Saneamento Basico

Servigos Financeiros

Servigos

DirectLink

Clientes

Gimba Suprimentos de Escritorio
Tecidos Estrela

R.R. Donnelley

Formplast

CHR Hansen

Sensor do Brasil

Metalurgica Alianga

Testo do Brasil

Companhia Industrial de Vidros - CIV
Alltape

Multivac do Brasil

Cia. Industrial de Vidros

Fast Elevadores

Fresenius
Vetquimica
Interchange Saude Animal

CAB Ambiental

ABN Amro Bank - Banco Real
American Express do Brasil
Credi ACSC

Ambientec
IDC Brasil
MC Global
RED Eventos
Comax
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Contato

Eduardo Faddul
efaddul@dlconsultoria.com
(19) 99235-9106

Endereco

(19) 4062-8590

Rua Anténio Lapa, 280 6° Andar
Cambui - Campinas / SP
Cep:13025-240

Web

www.dlconsultoria.com
https://www.linkedin.com/company/direct-link-consultoria
pt.slideshare.net/Faddul
https://www.facebook.com/Direct-Link-Consultoria-156003697783185
https://www.youtube.com/user/DirectLink02

www.planodevendas.com.br



