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¢QUIENES

OMOS?

Rutgers Australian Marketing Agency es una empresa que nace en Australia
en 1996 con operaciones en USA, Singapur y Hong Kong. En Ecuador
establece sus operaciones en 2020 en medio de Pandemia una de las faces
mas retadoras para esta Agencia. Para quienes hacemos esta empresa es un
enorme honor poder servir a empresarios ecuatorianos a través de estrategias
claras con una visidon tactica internacional, nuestra Misién es puntual y
basicamente es una sola, servir desarrollar y llevar a sus clientes a niveles de
alto impacto en el mercado con sus marcas y generar niveles de venta
optimos para el sustento en el tiempo de quienes generan negocios a nivel
nacional en el territorio de este hermoso pais. Estamos enfocados en la
creacion de estrategias de mercadeo online efectivas para tu negocio.
Contamos con todas las capacidades y herramientas que permitirdn hacer
que tu negocio ascienda a otro nivel.
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DISENO GRAFICO DIGITAL
Logo
Manual de marca

DISENO Y DESARROLLO WEB
Disefo Landing Page
Disefio Pagina Web
Diseno E-commerce

SOFTWARE ORGANIZACIONAL

Y MARKETING

Implementacion CRM Basica
Correos Masivos (unidad)
Envio de SMS (unidad)
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AGENCIA DE MARKETING Y CONSULTORIA
Acompanamiento PYME
Acompafnamiento Estratégico EME
Acompanamiento E-commerce

EDUCACION Y FORMACION DIGITAL

Anélisis de Ecosistema Digjital
Entrenamiento Marketing Digital 1A1
Entrenamiento Google Ads N1

POSICIONAMIENTO EN BUSCADORES
PRIMEROS LUGARES EN GOOGLE
Anélisis SEO

SEO - On Page

SEO Off Page
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CRM

CRM

PYME

(CUSTOMER RELATIONSHIP MANAGEMENT)

Implementar un gestor de bases de datos como herramienta comercial es el
primer paso para tener todo el poder de su negocio. Gestiona los datos de tus
ventas, clientes, oportunidades y automatiza mensajes para fidelizar, recordar
o vender a un click.

OBJETIVOS

¥* Crear y organizar bases de datos.

¥ Automatizar las ventas.

¥* Automatizar notificaciones y recordatorios.
¥* Mejorar la atencidn al cliente.

¥* Generar estrategias de marketing.
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PRINCIPALES BENEFICIOS

« Personalizacién segun la industria o tipo de negocio. « Personalizacion de formularios en la Web.
*Mddulo Candidatos. « Mdltiples usuarios.

«Médulo Clientes. - Agenda / Calendario.

+Mdédulo Oportunidades. « Automatizacién de Correos.
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CRM

PRO

(CUSTOMER RELATIONSHIP MANAGEMENT)

Basandonos en Vtiger, uno de los mejores CRM del mercado OpenSource,
hemos desarrollado nuestra propia version adaptable a todas la necesidades
actuales de un Ecosistema Digital, conexién con campaias en redes sociales,
conexidon de formularios y pdaginas de aterrizaje, conexidon el chat de
WhatsApp con un sélo click, generacién de informes con DATA real y
seguimiento de ventas 1Al.

OBJETIVOS

¥* Crear y organizar bases de datos.

¥* Automatizar las ventas.

¥ Automatizar notificaciones y recordatorios.
¥* Mejorar la atencion al cliente.

¥* Generar estrategias de marketing.
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ACOMPANAMIENTO

PYME

Disefiado para emprendedores y empresas en start up. Analizaremos el
ecosistema digital de tu marca, reconociendo los puntos claves a mejorar en
la grafica y la estrategia, desarrollaremos un servicio de consultoria
personalizada 1 A 1 para reconocer las estadisticas de trafico y ventas de tu
negocio mes a mes.

OBJETIVOS

¥* Analizar el trafico de tu marca.

¥ Identificar aspectos a mejorar.
¥ Disefar una estrategia digital.

¥ Reconocer estadisticas de su marca mes a mes.
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ACOM PANA’MIENTO )
ESTRATEGICO BASICO

Implementar un gestor de bases de herramienta comercial es el primer paso
para tener todo el poder de su negocio. Gestiona los datos de tus ventas,
clientes, oportunidades y automatiza mensajes para fidelizar, recordar o
vender a un click.

OBJETIVOS

¥* Realizar un seguimiento de tréfico de su marca.
¥ Analizar y acompafar a la marca en la mejora del ecosistema digital.
¥ Desarrollar plan de contenidos para redes sociales.

¥* Aplicar estrategia de Inbound Marketing.
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POSICIONAMIENTO EN

BUSCADORES PRIMEROS LUGARES

EN GOOGLE
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N U EST RA \ *Diagnéstico y planificacion.

+Definicion de equipo.

FORMA DE 1\ ANTES DE VOLAR Defricondojeo depavta.
TRABAJAR

+Busqueda de palabras claves.

\ *Generacidn de anuncios atractivos al usuario.
’ -, . . , .
2 ATRACC'ON +Creacion de anuncios de interés al usuario.
+Seguimiento de las palabras claves.

- Pauta de Conversién.

+CTA
*Generacion de leads.

\ |
3 INTERACCION

*Tener cuidado en los detalles.
+Remarketing.

‘ * Calificacion de leads.
4 CU NVERS | U N °A|i2éaf:?o’anogntree i/laarieting y Ventas.

*Identificar mejores canales de leads.
\ , o
5\ FIDELIZACION [ . aometusion de steting
\/?\ ¥*
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Rutgers Fennell +50398 4517759 Qu
f Rutgers Fennell sales@rutgersfennell.com X

www.rutgersfennell.com @



