
INTEGRANDO HOLISTICAMENTE      
A COMPRADORES Y VENDEDORES



ProCo Sourcing está integrado por un equipo de              
profesionales en gestión estratégica del abastecimiento, 
con más de 18 años de trayectoria, creativos,              
apasionados y responsables con el gasto.

Contamos con experiencia en negociaciones y                   
centralización de procesos de abastecimiento en          
Estados Unidos, México, Centro América, Colombia,   
Ecuador, Perú y Argentina así como en el continente       
Europeo.  

Nuestro enfoque esta dirigido totalmente al éxito de     
nuestros clientes, creando relaciones de colaboración    
sólidas con valor agregado. 

Ofrecemos servicios prácticos y efectivos que permiten a 
los líderes de las compañías maximizar su impacto en las 
operaciones, la estrategia y su desempeño financiero.

¿Quiénes somos? 

Nosotros transformamos                         
estratégicamente el gasto,                       

su compañía ahorra tiempo y dinero.



Nuestro enfoque

Recomendamos e implementamos estrategias de abastecimiento 
sostenibles, para la administración de los recursos financieros y 
operativos de nuestros clientes, generando beneficios             
significativos que pueden ser Reinvertidos, Reubicados o      
Reducidos sistemáticamente. 

Creamos sinergias en los tres aspectos clave para  desarrollar 
capacidades del área de abastecimiento de nuestros clientes:

Diseño de hoja de ruta 
alineada con los          

objetivos corporativos    
y las categorías            

del gasto. 

Potenciar las          
competencias del 
equipo de procura 

según las exigencias 
del mercado. 

Empoderar a la       
compañía con            

soluciones flexibles 
para operar              

asertivamente según 
sus necesidades. 

 Estrategia: 2. Recursos
humanos:

3. Procesos y 
herramientas: 

1. 2. 3.



Soluciones adaptadas
a sus necesidades

ABASTECIMIENTO ESTRATÉGICO Y                    
CONSULTORÍAS: Nuestra entrega de valor es flexible 
confiable y elaborada de acuerdo a la situación de  
nuestros  clientes, con las mejores practicas del       
mercado y metodologías de clase mundial.   

E-LEARNING , ENTRENAMIENTOS Y COACHING:     
Formación pensada para fortalecer áreas               

especificas relevantes para su negocio. 

OUTSOURCING DE COMPRAS:  Desarrollamos 
una propuesta donde proporcionamos soluciones de 
compras de extremo a extremo.

GESTIÓN DE PROVEEDORES: Proporcionamos          
funcionalidades integrales para administrar             

información, desempeño y las relaciones con sus 
socios de valor. 

Trabajamos juntos para construir el mejor
enfoque que logre satisfacer sus objetivos

estrategicos, operativos y financieros.



Implementamos con ustedes un
proceso de compras de alto nivel,
bajo metodologías de clase mundial
sólidas y sostenibles 

Levantamiento y 
análisis de          

información de 
categorías
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Administración
estratégica del 

gasto

Desarrollo de     
estrategias de   

abastecimiento por 
categorías

Elaboración 
procesos de     

negociación y reco-
mendaciones

Ejecución de   
abastecimiento 
estratégico e        

ingeniería  de 
valor

Administración 
de contratos y 
de resultados

Análisis de        
indicadores y 

reportes

Díagnostico y análisis

Implementación Seguimiento



Caso de estudio:  La compañía FMCG logra un 20% Ahorro             
implementando el modelo de Integrated Facility Management (IFM). 

Free Savings Basic Savings Category Savings 50/50

Ofrecemos a cero 
costo un perfil 
industrial, una  
clasificación de 
categorías +2 tips 
de ahorros

Realizamos un 
perfil de gastos, 
las tendencias y 
comportamientos
de compra + 5 tips 
de ahorro

Basic Savings + 
lineamientos     
especificos de 
ahorros + las    
estrategias para 
la categoría

Bajo un modelo de 
compensación 
por resultados        
transformados 
estratégicamente 
el gasto

El Cliente: Fabrica con ingresos de COP 10 mil 
millones.

Desafío: El cliente gasta al año COP 500       
millones en bienes y servicios para el
funcionamiento de edificio administrativo,      
contratados a través de 25 proveedores con
diferentes condiciones comerciales.

Solución: ProCo recomienda la homologación 
de especificaciones y condiciones comerciales
para negociación consolidada usando el modelo 
estándar IFM con un solo
proveedor.

Resultado: 20% en Beneficios totales en  
reducción de precios, aumento del
capital de trabajo, optimización de frecuencias/ 
cantidades y otros valores agregados.  
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Identificación de indicadores
claves de gastos.

Revisiones periódicas 
acordadas en conjunto

Costos - indices -
especificaciones
oferta de precios

Benchmark de mercado
(Diagnóstico)

Negociación de
condiciones por ProCo
con proveedor

Medición y optimización
del gasto 

M  neyMatter



Energía Logística Materias
primas

Servicios
administrativos

Empaques
Insumos

hospitalarios
y médicos

Materiales y 
servicios de 

marketing

MROs y
servicios

operativos

Evaluamos constantemente diversas 
fuentes de aprovisionamiento en el 
mundo, elaborando estrategias que     
aseguran la ventaja competitiva 
de su negocio
Contamos con una red de consultores alrededor del mundo 
con amplia experiencia y conocimiento. Estas son algunas  
categorías de gasto con más alto impacto en las                   
organizaciones:



¡SOMOS SU ALIADO EN EL GASTO Y  
LA CADENA DE ABASTECIMIENTO!

Nuestro contacto

+57 (1) 300 65 36

Miami:
Beacon Tower of Aventura
20200 West Dixie Hwy, Suite G-09
Aventura, Fl. 33180

www.procosourcing.comgerencia1@procosourcing.com

Bogotá:
Cra. 7 # 116-50, Usaquén
Edificio 

Procosourcing Proco sourcingProcosourcing


