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Empresacon mas de 20 afios de experienciaen
implantacion de solucionesde softwarey
permanenciaen el mercadotecnologica

. g = CyT Consultoriag Sistemas SAS

Estad conformada por un grupo de profesionales
especializados en areas de Tecnologia, Financie
y Administrativas.

Somos el aliado que su empresa necesita.

Conocemos sus necesidades y sabemos como o
solucién a cada una de ellas



QUE TE OFRECEMOS

Consultorias y
Sistemas S.A.S

Cloud VendorsEs un sistema de informacion WEBespecializadoque le permitira fortalecer,
controlar, mejorar y optimizar etiempo de sus vendedoresy asesorescomerciales.

Esuna operacionque le facilitara a sus vendedoresestar en linea con las operacionesde la
empresay de esta maneraautomatizarsu fuerzade ventas.
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Consultorias y
Sistemas S.A.S




CyT Consultorias y

Sistemas S.A.S

V Geoposicion en tiempo
real de usuarios.

V  Geoposicion de visitas
no efectivas.

V Recorrido de los
Vendedores.
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Consultorias y
Sistemas S.A.S

V Creacion de clientes sobre ruta.
V Listado de rutas.
V Busqueda de clientes.

V Detalles del cliente ( Direccion, Cuidad, Teléfono, Estado

de Cartera).
V Ingreso de cotizaciones y/o pedidos
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VENDEDOR :
CLIENTE : Gi
DIRECCION :
PEDIDO : 13¢
TOTAL PEDIDO

VISITA : PEDIDC
TIPO DE VISITA
COMENTARIO :
HORA Y FECHA
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Clasificacion por marca, categoria y/o grupo.
Manejo de inventario.

Identificacion de promociones.

Marcacion de productos recomendados.
BuUsqueda de productos.

Manejo de listas de precios.

www.cytsoftcloud.com
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CAPTURA DEOTIZACION Y PEDID:t

Rapida busqueda por nombre o codigo de producto.
Reutilizacion de pedidos previos.

Comentario adjunto al pedido.

Seleccion multiple de productos.

Detalles de la venta.

Consulta del ultimo saldo de inventario actualizado.
Modificacion del pedido preventa.

Modificacion del pedido postventa antes de facturar.
Eliminacion del pedido postenta antes de facturar.
Registro de visitas no efectivas
Registro de Geoposicion de la visita.
Registro de cambios.
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Consultorias y
Sistemas S.A.S

'CARTERA

V Sincronizacion con la cartera
pendiente desde su ERP.

V Legalizacion de recibos

provisionales elaborados por los

vendedores.

Registro de pagos parciales o

totales.

Registro de consignaciones

realizadas por el vendedor.

Reporte de pagos a la fecha.

Identificacion de clientes con

facturas vencidas.

Informes de cartera.



CONSIGNACIONES

Controla de manera eficaz y detallada las consignaciones realizadas por sus
vendedor en las respectivas entidades bancarias configuradas.

Cuando se realza el proceso de consignacion el proceso controla los
provisionales que corresponde.

& cLoup

AU NEY@D @
\/ ! IN\FEY P ) =
V e\ D §T‘

Automation of your Sales Force




DATOS DE LA
EMPRESA XXX

RECIBO DE CAJA PROVISIONAL : 0000002
EN REVISION INTERNA

Automation of your Sales Force

VENDEDOR: FECHA: 2020-02-04
CLIENTE: . NIT:

DIRECCION: TELEFONO:

MONTO RECIBIDO: 500,000 FORMA DE PAGO: EFECTIVO

PAGO APLICADO A

FACTURANUM. |VALORFAC. | VALORABO. |
T laoss  wees
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SECUENCIA DE VISITA.
PEDIDOS REALIZADOS.
CLIENTES ATENDIDOS (VISITAS
EFECTIVAS Y NO EFECTIVAS).
CLIENTES NO ATENDIDOS.
PRODUCTOS
VENDIDOSGENERAL).
PRODUCTOS VENDIDOS
PORCLIENTE.

CUMPLIMIENTO TOTAL DEL DiA
VENTAS POR ASESOR.
CLIENTES IMPACTADOS.
MEJORES CLIENTES.

CARTERA RECOLECTADA.
CLIENTES NUEVOS.

PEDIDOS POR HORA.

VENTA TOTAL DEL DIA.
RESUMEN GENERAL.

Consultorias y
y Sistemas S.A.S

< < < < < <

<

<K < < K< K< < < < <

i 511 Pueezs de Vento: 40

Automizeciés d




!M '_EIV!ENTADOS BAJO

AT

t ‘ -

B

 MODELO

"u»

NUESTROS PROYECT §§Q

. f'.)o =

i c;onsultorlas y F
i S|stemaS S. A S |

BRI MON | TORE
\/RIESGOS.;' . . - 0&C
vINVOLUCRADOS.” =~ W™y, . = =
vCALIDAD.. RS

vCOSTOS. ~ <

vTIEMPO. . - f{i9 i
vALCANCE. ~ . /

PLANIFICACION

Qo
g - VENDORS

Automation of your Sales Force

www.cytsoftcloud.com




METODOLOGIA DE IMPLEMENTACION

ANALISIS DEREA DESARROLLO

u«l.evantamiento denformacion uDeacuerdoal analisisealizadose
detallada. adecuael aplicativo utilizando

«Determinacién alcance dptoyecto. herramientasphpy base dedatos

«Documento formalizacidproyecto mySql.

Consultorias y

CONFIGURACION FORMACION Sistemas S.A.S
FARAMETRIZAGON «Con una muestra de informaciée

uBe realiza acompafiamierga revisan todas las opciones del
creacionde actividades sistema.
wAlimentacién deSoftware uS5e genery seprueban todos los
procesos detallados en el alcance de
proyecto.

ARRANQUENVIVO APOYOY SEGUIMIENTO

«Realizamosicompafiamientdotal en «Realizamos un apoyo para el proces
arranquede cadaunade lasopciones generalde 1 mes.
y procesosgeneradosen todo el ciclo
deformacién
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VALORACION ECONOMICA

POR CADA USUSARKD.000
MENSUALES Estos se empiezan a
facturar en la medida que cada
vendedor ingrese desde su
dispositivos.
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La implementaciénes un unico valor v
gue se cobraunasolavezenlafase |NTEGRADO CON
inicial y depende de los datos a migrar, ERP OFIMATICA
del volumen de informacion, del erp,etc. 6

con nuestra visita podremaos estimar el
costo de esta. . Of'ma SAS.

Laimplementaciénincluye:
V Migracion iniciadel clientes, vendedores,
productos, zonasyutas y canales.
VInterfacede las cotizacionesy/o pedidos
Ingresadosdel dispositivo alaplicativo Web,del
aplicativo Webal ERP ydel ERPal aplicativo
Web, modulo facturador y modulo recaudador.
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Podemosser su aliado estrategico ppoyarlo

Consultorias y en la solucion y optimizacionle las
, diferentes areas de su empresa.
Sistemas S.A.S Tenemosla experienciaque ustedrequiere

para poderlograrlo.
No dude en contactarnos....

Direccion:
Oficina Online Barranquilla

Teléfonos:

Whatsapp. 3008482546 . CLOUD

VENDORS
o Automation of your Sales Force

Nuestrosemail:

comercialnrm@tecnologiacyt.

com

Paramas informacionvisite
nuestro sitio Weh
http:// cytsoftcloud.com
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