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TU EMPRESA,
NUESTRO COMPROMISO.

ASESORIA EXPERTA
PARA QUE TU EMPRESA
CREZCA SIN LIMITES




Contribuir al desarrollo empresarial de nuestros
clientes, planteando soluciones para mejorar la
competitividad de sus productos y servicios en el
mercado - con una gestion por resultados a corto,
mediano vy largo plazo.

+20 7 A-Z 100%

ANos de experiencia Servicios Desde la idea Gestion por
en areas integrales hasta la resultados medibles
especializadas. para fu ejecucion
Comprometidos con tu empresa

empresa.




SOLUCIONES QUE

GESTION DE
PROYECTOS

Asesoria - Planificacion - Ejecucion -
Control

© Informes periddicos.
© Gestidon de entregables.
© Cierre formal con actores.

© Plan detallado del proyecto.
© Estimaciones de esfuerzo.
© Asignacion de tareas y recursos.

© Registro y seguimiento.
© Andlisis de riesgos y alcance.
®© Viabilidad en plazos y costes.
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GESTION DE MARKETING

© Resumen ejecutivo y andlisis de situacion.
© Definicion de objetivos y buyer persona.
© Estrategias y programa de accion.

© Programa financiero y presupuesto.

© Medicion de indicadores y control.
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PUBLICIDAD EMPRESARIAL

© Definicion de objetivos y segmentacion.

© Establecimiento de presupuesto de campana.
© Canales: Redes sociales, tv, radio, impresos.
© Lanzamiento: Formato, duracion y frecuencia.
@ Medicion de indicadores (KPIs).



PLAN DE VENTAS

© Investigacion del mercado y competencia.
© Diagndstico del equipo comerciall.

© Fijacion de objetivos y estrategias.

© Programa de actividades y presupuesto.
© Plan de ventas y flujo de caja.

OPERACIONES, CALIDAD Y
PROCESOS

© Desarrollo del producto: Recursos y etapas.
© Planes de control y calidad.

© Aprovisionamiento y logistica.

© Costos operativos y servicio post venta.

© Sistemas de planificacion y control.



CONTABILIDAD

© El registro: Contabilidad de libros.

© Clasificacion de elementos contables.
© Sintesis por periodo contable.

© Interpretacion y planes financieros.

@ Control de ingresos, egresos y utilidades.

07

SELECCION Y TALENTO
HUMANO

© Identificacién de necesidades por drea.
© Elaboracién de perfiles de candidatos.

© Convocatoria en canales modernos y tradicionales.
© Pre seleccidn, seleccidn y contratacion.
© Seguimiento de desempeno post contratacion.




Un plan de capacitacion que brinde un mejor aporte con el objetivo de
obtener mayor eficiencia y productividad en las distintas dreas de una
empresa.

1

SERVICIO AL CLIENTE

2

TECNICAS DE VENTAS

Aftencion de excelencia para
fidelizar clientes. Técnicas de
comunicacion, manejo de
quejas y protocolo de atencion
presencial y digital para el
segmento objetivo.

Cierre de ventas, negociacion y
manejo de objeciones.
Metodologia probada para
equipos comerciales que
buscan resultados consitentes y
medibles.
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CONTROL DE
INVENTARIO Y
ALMACEN

Gestion eficiente del almacén 'y
aprovisionamiento.
Metodologias de inventario,
control de stock y coordinacion
con proveedores para reducir
costos operativos.

4

LIDERAZGO Y
COACHING PARA
EMPRESARIOS

Desarrollo de lideres y equipos
de alto rendimiento.
Herramientas de coaching
ejecutivo para empresarios que
quieren crecer con vision,
estrategia y propdsito,.
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Cada servicio tiene objetivos No somos un proveedor - Comunicacioén constante Infercambio continuo de
medibles a corto, mediano y somos parte de tu equipo de sobre avances, indicadores y ideas para mejorary
adaptar la esrategia.

largo plazo. crecimiento. Proximos PAasos.

CONVERSEMOS HOY

IMPULSA TU NEGOCIO

Acompanamos emprendimientos desde la etapa de
proyecto hasta la ejecucion, con herramientas técnicas,
experiencia real y compromiso genuino con tu
crecimiento.

hitps://www.corporacionatajo.com/

COMUNICATE CON
NOSOTROS CON ESTE QR
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MAS DE 20 ANOS
DE EXPERIENCIA

consultoria@corporacionatajo.com

O 0O M /corporacion.atajo
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