VOCE CONHECE
O POTENCIAL
DA SUA MARCA
EM NEGOCIOS

INTERNACIONAIS?
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POR QUE

EXPORTAR?




UMA OPORTUNIDADE DE
‘ DIVERSIFICACAO DE VENDA;
& ABERTURA DE NOVOS CANAIS DE VENDA

é AJUDA A SUPERAR CICLOS BAIXOS DA
ECONOMIA LOCAL;

% MENOR INSTABILIDADE;

‘é MAIOR COMPETITIVIDADE;

4 REDUCAO DE CUSTOS DO PRODUTO.



MAIS EFICIENTE

EXPERIENCIA



SOMOS
A RAIZ
BRASIL

RAIZ
SRASIL




<

% DESENHAMOS UMA SOLUCAO PIONEIRA
PARA EMPRESAS QUE NAO POSSUEM
DEPARTAMENTO DE COMERCIO EXTERIOR.




OFERECEMOS NOSSA SOLUCAO EM
COMERCIO EXTERIOR COM OS 3Hs

HT HL

CONHECIMENTO EM IDIOMAS
COMERCIO EXTERIOR.

HH

NEGOCIACAO, DESENVOLTURA,

GESTAO DA EMOCAOQ,
RELACIONAMENTO INTERPESSOAL.




CONHECIMENTO

% TEMOS EXPERTISE EM INICIAR O
PROCESSO DE EXPORTACAO;

CONTAMOS COM PESSOAS QUALIFICADAS
% E INTERNACIONALMENTE NATIVAS;

SOMOS PIONEIROS EM TRAZER
ESSA EXPERTISE PARA DENTRO
DAS EMPRESAS, COMO
TERCEIRIZADOS.
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MARKETING
INTERNACIONAL

CONHECIMENTO GLOBAL COM
ACAO LOCAL;

FERRAMENTAS DE MONITORAMENTO
B HUACENS: o e T

Ilb!t 5 |.||E |~IJ‘|M ol & on '.IH." U'a"' s
I . 1 L i ik . L} '|'|rﬂ qﬂlln.]' -J-r'l'd 'h—t
SO - =

swihen prepanng food
fudd Lo your portd ol

i Frvoe than 15 thousand poants R
: Ars e all mars ¥
Eanlar distributiors Nas A o ia

S et s ciafzation
E E e p‘apﬂtd"““:;::p:{luﬁﬂtf L-Cﬂ{l-a':'l-'a with 1he COMIMErcia
and can a0 regotiale €

great results since 1977

otance of ha
tracktional b and, which operales
the Braziian rriarket

t to oo thwer
riaonsd market

of producis a

Lix 11
oo Lohl 1 .-'a!'{.‘ill “_;ﬂl

destEnaton

|rnnEst B 7]

DE RESULTADOS.

with
rilar CoCkware, trusted prand wil




IDEALIZADOR

WAELTE FERRAZ

fé MAERSK LINE

% INTERTRANS DO BRASIL

% RIO PORT BUSINESS

TECNICO EXTENSIONISTA DO PEIEX
APEX BRASIL

DESENVOLVIMENTO DA CULTURA
EXPORTADORA DE MAIS DE 150 INDUSTRIAS
NA REGIAO DE SAQO JOSE DO RIO PRETO/SP




SUA

EMPRESA TEM POTENCIAL
PARA FAZER NEGOCIOS
COM DIVERSOS PAISES.

NOSSA

EXPERIENCIA TEM
MUITO A DIZER SOBRE O
MERCADO INTERNACIONAL.



METODOLOGIA PROPRIA

RAIZ BRASIL



SOLUCOES

EXPORTACAO
IMPORTACAO
ASSESSORIA
PALESTRAS




EGOCIOS
~ INTERNACIONAIS.

—



EXPORTAGCAO



1. DIAGNOSTICO

« DIFERENCIAIS DOS PRODUTOS

& TREINAMENTO

¢ COMPREENSAO DAS DORES

« DESIGN THINKING

« PROJECT MODEL CANVAS - EXPORT

¢ PANORAMA DO MERCADO NACIONAL
& COMPLIANCE DE ACOES (DOLAR LIMIT)




2. VNI

(VIABILIDADE DE NEGOCIOS
INTERNACIONAIS)

PRAZO DE EXECUCAO: 180 DIAS

% DESENVOLVIMENTO DA
ESTRATEGIA DE NEGOCIOS
INTERNACIONAIS

& FERRAMENTAS DE MARKETING
INTERNACIONAL




3. GNI

(GESTAO DE NEGOCIOS
INTERNACIONALIS)

PRAZO DE EXECUCAO: 365 DIAS

& CONTATOS INTERNACIONAIS
& GESTAO DE NEGOCIOS

e PROMOCAO DOS PRODUTOS

Y TERCEIRIZACAO DO DEPARTAMENTO
DE COMERCIO EXTERIOR



IMPORTACAO



1. DIAGNOSTICO

cﬁ DIFERENCIAIS DOS PRODUTOS

& TREINAMENTO

By COMPREENSAO DAS DORES

& DESICN THIKING

fé PROJECT MODEL CANVAS - EXPORT

¢ PANORAMA MERCADO NACIONAL
& COMPLIANCE DE ACOES (DOLAR LIMIT)



2. VNI

(VIABILIDADE DE NEGOCIOS
INTERNACIONAIS)

PRAZO DE EXECUCAO: 120 DIAS

% LOCALIZACAO DE
FORNECEDORES INTERNACIONAIS

............
L J :.-"' .-'ﬁ: FFFF

sy FORMACAO DE PRECO INTERNACIONAL

§ FERRAMENTAS DE MARKETING INTERNACIONAL



3. GNI

(GESTAO DE NEGOCIOS
INTERNACIONALIS)

PRAZO EXECUCAO: 365 DIAS

‘é CONTATOS INTERNACIONAIS

‘é GESTAO DE NEGOCIOS

e TERCEIRIZACAO DO DEPARTAMENTO
DE COMERCIO EXTERIOR



ESTRUTURA




‘é IHWT

§ BM

‘é TPP-MARKERTING

§ TPP-LOGISTIC

§ TPP - LANGUAGES



CLIENTES RAIZ BRASIL:
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PARCEIROS:

I—i COLLEGE JURIDICO OUTROS



VAMOS FALAR

SOBRE POTENCIAIS
VENDAS PARA
O EXTERIOR?

RBRASIL.COM.BR

WAELTE@RBRASIL.COM.BR
17 99657 1818

RAIZ
BRASIL

CULTURA EXPORTADORA




