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« EMPODERAMOS PEQUENAS E MEDIAS - EMPRESAS BRASILEIRAS;
* EMPODERAMOS PEQUENOS AGENTES DE CARGAS;
* EMPODERAMOS EXECUTIVOS(AS) DE VENDAS.




Bem-vindo(a) a nossa rede!

Quem somos

Somos uma rede de profissionais com mais de 20
anos de experiéncia no mercado de Comeércio
Exterior, logistica e transportes, com vivéncia
significativa nas maiores e mais poderosas Cias

aéreas e agentes de cargas internacionais.



Nosso :
PROPOSITO!

01 Missao

Unir os elos mais frageis desse mercado, para que
se fortalecam, promover o crescimento do
empreendedorismo brasileiro, proporcionar
oportunidades e melhorias a todos os envolvidos.
Buscamos resolver dois problemas crénicos do
mercado de Comércio Exterior, que afetam

diretamente compradores e vendedores de fretes.

02 Visao

Somos a principal rede de profissionais unidos
para a pratica da equidade no universo do Comex.
Nosso foco é dar forca e voz aos elos importantes,
porém frageis desse meio.
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EQUIDADE INCLUSAO

03 Valores

e Etica, regras de compliance e transparéncia sao

inegociaveis;

e Atendimento de qualidade significa corresponder
ao maximo a expectativa de quem esta
contratando o servico e nao a expectativa de quem

0 estd executando;

e Simplificar e modernizar para ser escalavel e ter

longevidade;

4 - Promover o crescimento do empreendedorismo

no Brasil.



POR QUE NOS ESCOLHER?

COMPRADORES DE FRETES:

Vocé quer trabalhar com as Cias aéreas e
maritimas de sua preferéncia, mas tem que contar
com atendimento de varios vendedores diferentes
e o atendimento deixa muito a desejar?

Conosco, vocé fala com um(a) unico(a)
vendedor(a) e vocé é quem decide quem e como
quer ser atendido(a).

Vocé pode continuar trabalhando com o(a) seu

executivo(a) de vendas preferido(a).

POR QUE NOS ESCOLHER?

VENDEDORES DE FRETES:

Vocé se dedicou e construiu uma carteira de
clientes que adora o seu trabalho, mas foi
desligado(a) da empresa para a qual trabalhava.
Nem os clientes e nem vocé estdo felizes com

essa decisao.

O que fazer?

Assuma o controle da sua carreira e continue
vendendo fretes das mesmas Cias aéreas e
maritimas que seus clientes confiam, contando
com todos os recursos operacionais, licengas e
sistemas necessarios para uma prestacao de

servigos premium.



Portfolio

>

FRETE AEREO

e COURIER
e CARGA FORMAL
e CHARTER

FRETE MARITIMO

e FCL
o CL

Tecnologia, inovacao e todas as ferramentas necessarias para

gerir e tornar a experiéncia dos nossos clientes o mais simples

possivel.

DESEMBARACO
ADUANEIRO

e EXPORTACAO
e IMPORTACAO

SERVICOS ADICIONAIS

e SEGURO DE TRANSPORTE

e ALERTA DE STATUS DE
EMBARQUE POR E-MAIL
eATENDIMENTO CUSTOMIZADO
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CERTIFICACOES

Além dos sistemas administrativos: CRM, KANBAN,
TMS, TRACKING-TRACE, IA e sistemas préprios,
integrados entre as areas, nds estamos amparados pelas
certificacoes e licencas:

#) ONU MULHERES

BRASIL




Estrutura

Contando com a licenca IATA-
CASS e WCA, o nosso alcance
operacional conta com mais de
200 Cias aéreas internacionais
de cargas e presenca em mais

de 220 paises e territorios.
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2021 GRPY Executivos(as)

de vendas
autdnomos

Dezenas de e executivos(as) de vendas, com
credenciamento gradativo ilimitado, permitindo que
nossa rede ofereca atendimento customizado e

humanizado para toda a carteira de clientes.

Sistemas de inteligéncia artificial do mercado de
agenciamento de cargas global, com o compromisso
de oferecer vantagens competitivas nos fretes
internacionais das empresas brasileiras, de modo que
sejam compativeis com os oferecidos pelo mercado

as grandes empresas multinacionais.



Estrutura
Modal aéreo
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Estrutura
Modal maritimo

m 2

Alllance
SC MAERSK
7NN\
o ¢ o= Eﬂﬁfﬂﬁﬁg
NS Ocedn
— Alliance
EVEHRGHEEN cmAccGM

v Hapag-Lloyd
l"l"'”' &6 9 THE
Alliance

¥ YANG MING DNE



Cotacoes
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RODOVIARIO
INTERNACIONAL

o Até 24 horas

MODAL AEREO > AY[elsVNMVV:\:{y[Y[o N >

e Prévia no mesmo dia e Prévia no mesmo dia:

Nds sempre enviaremos uma prévia, considerando a tarifa padrao das Companhias, podendo mandar uma

06

segunda proposta, caso haja uma oferta de tarifas mais competitiva para o mesmo trecho/servico/periodo.



_Rogério_ Sakahara_ - 1°

¥ suzano

Daniel Guzzoni - 1°

International Logistics | Export Comex &
Supply Chain

Em 16 de abril de 2019, Daniel trabalhava com
-Débora mas em empresas diferentes

Tive a grande oportunidade de atuar com a Debora
profissionalmente e pude descobrir uma
profissional extremamente diferenciada
positivamente, aplicada, organizada e disposta a
colaborar em busca de melhores resultados, com
conhecimentos sélidos na area, sempre em busca
de conhecimentos. Desejo sucesso em sua
trajetdria e com certeza onde estiver fara a
diferenga "somando".

Research and Development Engineer - MSc
Materials Engineer
Em 29 de novembro de 2010, _Rogério_ era
cliente de -Débora

There's one word that comes to mind when | think
about Débora's professional atitude: ENERGY !

She always lifts the spirit of everyone who has
contact her. She is practical and objective. Besides,
she has great knowledge and impresses for her
enthusiasm, optimism and ethic. Super professional
indeed!

Relatos reais de clientes que realizam negdcios com a

fundadora ha anos, bem como mais recentemente através da

nossa rede.

Latapack-Ball

Fabio Hees - 1°

Vice President, Global Key Account
Management at Ball Corporation

Em 15 de junho de 2010, Fabio era cliente
de -Débora

A Débora é uma profissional que busca sempre
uma abordagem diferenciada para qualquer
situagao e ndo se contenta com velhas respostas
ou justificativas. Tive a satisfagéo de ter
desenvolvido um projeto pela Latapack em
conjunto com a Coopercarga onde a Débora foi de
extrema importénica na quebra de paradigmas.
Demonstrou sempre construir sélidas parcerias e
relacionamentos. Busca sempre entender e atender
o cliente da melhor forma. Parcerias ficam mais
simples com profissionais como a Débora!

» Alejandro Alvarez [ - 1°

Managing Director Mexico and Latin America at
UPS Americas Region

Em 29 de dezembro de 2016, Alejandro era sénior
em relagéo a -Débora, mas ndo supervisionava
-Débora diretamente

Debora is a very capable sales professional who

was able to overcome difficult market conditions in
Brazil and still produce revenue growth in her
individual sales territories. She is a proven team
leader supported by the multiple examples of
helping other sales resources win additional
business through their book of business. A detailed
oriented, high energy and positive attitude
individual. | am sure she can be an asset to any
sales arganization.

Ibrahim Fernandes - 1°

Head of Logistics na Solutions 2 GO Inc.

Em 28 de janeiro de 2019, Ibrahim era cliente de
-Débora

Debora is an example of customer support. Due to
her strong knowledge and experience in logistics
area, she always provides fast and effective
solutions not only for the daily problems, but also
for the projects developed by her. Professionalism
and commitment complete your profile.

Mei Silva - 1° eStIé

Supply Chain Executive [ Trader Aprendiz
Em 11 de janeiro de 2010, Nei era cliente de
-Débora

Debora allways demonstrated a good interest
focused in understand and solved the issues
presented. She has an excellent service oriented to
the customer.



Agradecemos pela
oportunidade!
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FreteGlobal->com

M55 (11) 3164-1577



