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EXFORT,

Export mit Substanz = Entwicklung...
Exportacion con sentido = Crecimiento... Let’s EXPORT!

Export and strategy = Growth...
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EXFORT,

A la hora de afrontar la internacionalizacién aplicamos nuestro método técnico pero, a la vez, practico y creativo:

* Revision y mejora continua de los fines (segin método
“SMART?”, objetivos especificos, medibles, alcanzables,
realistas y planificados temporalmente).

* Generate: Why? (attitude, magnitude).

* Resources: Tech., human, econ., cultural... (aptitude,
exactitude).

* Exports: Products/Services, compliance, shipment...
(rectitude, fortitude).

* Analysis: Info. check, benchmarking... (latitude).
* Template(s): Liberal approach.

Producto
Lintusiaime

Trakajo

* Revision y mejora continua de los fines (segin método
“SMART?”, objetivos especificos, medibles,
alcanzables, realistas y planificados temporalmente).

* Make: (co) Create!

* Exports: Products/Services, people...

* Extraordinary: Excellence, performance...
* Template(s): Liberal approach.

Consultoria (internacional, global) Desarrollo local (y comercial)
Consultoria (vinos, alim. y gourmet, “contract”...) Formacién reglada
Formacién “in Company” Formacién emprendedores
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EXFORT,

1. Internacionalizacién: Analizando potencial

2. Internacionalizacién: Iniciacion a la exportacioén y Planes de negocio

3. Ampliando territorio: Canales de distribucién / Agentes comerciales

4. Contratos internacionales y gestiones administrativas; asistencia en Ferias.

5. Venta on-line, una oportunidad de exportacion directa: eMarkets, portales B2B/B2C, etc.

6. Exportacién madura: Optimizacién de mercados y reorientacion de la oferta exportadora.
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EXFORT,

Analisis de la capacidad exportadora.
Investigacién de mercados.

Estrategias de acceso.

Desarrollo de mercados import/export.
Estudios de viabilidad e inteligencia competitiva.

Desarrollo global de la marca.

Servicios de disefio y traduccién (ej., webs, catalogos).

Informacién sobre oportunidades comerciales y eventos de interés.

Promocién de exportaciones.
Creacién de planes de negocio internacional.

Estrategias de distribucién (importadores, filial), gestién de canales (offline y online/emarkets).
Buasqueda de Distribuidores/Agentes.

Organizacion de agendas de negocio.

Acompafiamiento en viajes comerciales/ ferias.
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Consultoria de exportacion (asesoria en gestién de cobros, aseguramiento de operaciones, normativa).
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EXFORT,

Nos adaptamos a ti y buscamos, fomentando la cooperacién y la creatividad, satisfacer tus necesidades desde un punto de vista practico

1. Conferencias y seminatios. 3. Programas especiales (“in company”):

2. Talleres de cultura y etiqueta internacional. Escuelas de negocio, asociaciones empresariales, clustet...

v Aproximacién a la internacionalizacién (entorno global; perspectivas;

proceso exportador; medios; oportunidades): 4-10h.

v" Plan de Exportacion (¢qué es?; ;como prepara?; desarrollo): 4-12h.

V" Inteligencia competitiva (oferta exportadora y USP; como presentarla; v’ Exportacién directa o indirecta, scuando y cémo? (venta, distribucion,
benchmarking y competidores): 2-8h. agencia, franquicias...): 2-4h.

v" Ayudas a la exportacién de la administracién europea, estatal y regional v Exportaciones seguras INCOTERMS, seguros de crédito, otros medios):
(programas; acciones; posibilidades): 2-6h. 2-6h.

e

Jacobo M. Martinez (tel.: 608 619 483) Siguenos en las redes: www.76export.com o 76export @76export



http://www.76export.com/
http://www.76export.com/

AN N NI NN

AN NN

El mercado del vino de calidad, un clisico con mucho futuro: 2-8h.
Bl mereado de productos de la pesca (pescado y congelados): 2-6h. v" Oportunidades de negocio en el mercado hotelero (“contract”,
Oportunidades de negocio con la alimentacién “gourmet”: 2-6h. “hospitality”): 2-6h.

Alimentos ecolégicos: Un negocio de futuro con mucho presente: 2-6h. v El mercado “habitat” (iluminacién, mueble, bafio): 2-6h.
¢Estas preparado para vender en grandes cadenas y supermercados?: 2h.

Exportando a (mercados, ejemplo: Alemania, Suiza, Reino Unido): 2-6h.
Coémo hacer negocios en (aproximacion cultural, ejemplo: EE.UU., Canada): 2-4h.
Desarrollo a través de mercados electrénicos (posicion global; catdlogos y ferias; eMarkets): 2-5h.

E-marketplaces (off-line vs. On-line; e-biz: eMarkets & ePortals): 2-4h.

P
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EXFORT,

1. Creemos en las potencialidades de cada territorio; tanto urbanos
como -especialmente- rurales: La actividad econémica en ellos
permite fijar la poblacién a ese territorio, generar oportunidades
de empleo, y repercutir directamente al crecimiento econémico

y a la mejora de los servicios.

2. Diseflamos proyectos a medida de Administraciones local,
asociaciones empresariales, redes formales o informales de

PYME:s y profesionales.

3. Creamos modelos de expansion de los productos, servicios
o marcas de cada territorio, tanto a nivel internacional

como nacional. Contamos con “partners’ expertos en

desarrollo estratégico y dinamizacién comercial.

Descargate gratis “las 39 herramientas basicas para la exportacion” y jcomienza a crecet!.

Para mas informacion, contacta (o esctibenos un email a info(@76export.com).

Y
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