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¿QUE ES LA PLATAFORMA?

La Plataforma es un servicio a empresas dirigido a generar 
oportunidades comerciales para sus socios, abriendo y 
fortaleciendo su posición en la región MENASA (Medio 
Oriente, Norte de África y Sudeste Asiático) trabajando bajo 
el concepto HUB TO HUB, utilizando como base operativa y 
comercial el Hub Argentino en EMIRATOS Árabes Unidos.
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A

31 PAISES INTEGRAN LA REGIÓN MENASA

Afghanistan

Algeria

Bahrain

Bangladesh

Bhutan

Brunei

Djibouti

Egypt

Iran

Iraq

India

Jordan

Kuwait

Lebanon

Libya

Maldives

Mauritania

Morocco

Nepal

Nigeria

Oman

Pakistan

Palestinian
Territories

Qatar

Saudi Arabia

Sri Lanka

Sudan

Syria

Tunisia

United Arab
Emirates

Yemen

 MENASA  2600 Millones de consumidores
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VISIÓN & MISIÓN

VISIÓN 

Lograr la implantación en la región MENASA (Middle East, North Africa, 
South Asia) de las empresas Argentinas a través del diseño de un 
sistema integral que resuelva de manera eficaz y eficiente su 
posicionamiento en el mercado objetivo.

MISIÓN 
Brindar soporte necesario a las empresas Argentinas en la promoción y 
comercialización de productos y servicios.

Garantizar las mejores condiciones de penetración en el mercado 
atendiendo los aspectos logísticos de almacenamiento y distribución . 
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¿CÓMO?

Habiendo establecido acuerdos 
comerciales e Institucionales, 
facilitamos los medio operativos 
y la información necesaria para 
la toma de decisiones y el pase a 
la acción. 

Ejemplos de estos acuerdos: Halal ( OAA) , 
Acuerdo Dpw + Jafza , Tratado de Doble 
Tributación , Eliminación de Visas , 
Formación del Comité 2020, TBI logrado x 
Subsecretaría de Comercio Exterior)

Trabajamos basados en:

→ Inteligencia Comercial

→ Planificación estratégica

→ Establecer acuerdos útiles y 
necesarios 

→ Estricto control y seguimiento 
respecto a certificaciones , 
aranceles, cuarentenas, 
contrataciones, tiempos de 
tránsito y sentido de la 
oportunidad comercial.
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SEDES Y UBICACIÓN DE LA PLATAFORMA

Argentina
Encarnación Ezcurra 365 1D Puerto 
Madero, Buenos Aires.

Estratégicamente Situada: En el corazón de la zona franca de Jebel Ali, entre Dubai y 
Abu Dhabi, con acceso directo a Sheikh Zayed Road, la carretera nacional de los 
EMIRATOS Arabes Unidos.

Ubicado en el corredor logístico entre Jebel Ali Port y Al Maktoum International Airport. 

Muy cerca de todos los puntos claves de: negocios comerciales y fundamentalmente de 
la exhibición mundial Dubai Expo 2020 , que se llevará a cabo desde a partir del 20 de 
Octubre de 2020 hasta el 10 de Abril de 2021.

EMIRATOS Árabes Unidos
Jafza One Building, Dubai
.
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OBJETIVOS

→ Mejorar la Competitividad.

→ Bajar costos operativos .

→ Aumentar el volúmenes de carga.

→ Facilitar la disponibilidad  y entrega fluida de productos en la región 
MENASA.

→ Reducir riesgos por falsos rechazos relacionados a cuestiones de 
calidad.

→ Evitar sanciones contractuales o  renegociaciones de precios.  

→ Mejorar las posiciones de  negociación en mercados de lejanía.

→ Eliminar la intermediación de terceros países. 

→ Aproximar al productor /exportador  a la demanda bajo el 
concepto farmtofork.
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OBJETIVOS

→ Potenciar la interacción entre los usuarios y miembros de la 
plataforma.

→ Reducir el tiempo de tránsito de 60 a 28 días por medio de la 
consolidación de cargas.

→ Favorecer el acceso al mercado de productos de otras 
categorías como ser Frescos y Refrigerados. 

→ Colaborar en la Formación del personal de las empresas 
dotándolos de los conocimientos fundamentales como ser:
 Como negociar con el mundo islámico
 Derribar barreras culturales
 Utilizar las herramientas de Marketing y Comercialización 

para ese mercado específico
 Articular las relaciones con organismos oficiales y la 

vinculación con universidades
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ESQUEMAS OPERATIVOS

Puede operar de dos maneras bien definidas:

Servicio de Trading
Facilitador de Exportaciones:
A los efectos de mantener la titularidad de la 
mercadería, poder moverla y entregarla, 
siempre operando bajo las directivas de la 
empresa propietaria.

Servicio de Incubadora
de Empresas:
Administración de Licencias , certificados e 
Inscripciones de productos ante los 
organismos correspondientes. 

PLANO DIGITAL Y PLANO OPERATIVO:
La Plataforma trabaja bajo un modelo de dos capas en red (conectados entre si)
Sobre un mismo plano conectan distintos tipos de productores de bienes y servicios
con diferentes tipos de consumidores (lo llamamos plano digital) por donde fluye la
información de los productos ofrecidos y la demanda, además de la información en
línea y la documentación habitual digital utilizada en el comercio internacional.
Por otra parte se genera la interfaz operativa (lo llamamos plano operativo o físico)
por el cual se mueve la mercadería física.
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COMPONENTES

EN ARGENTINA EN EMIRATOS ÁRABES UNIDOS

Plataforma de Negocios Argentina Emirati

Oficina Comercial que realiza el seguimiento de las 
operaciones en curso y servicios de post venta.

DPW Buenos Aires - TRP

Ministerio de Producción de la Nación

Agencia de Inversiones y Comercio
Internacional 

OAA (HALAL) 

Emirates Argentina Business Platform

Warehouse Argentino en Dubai (administración de 
stock y deliberación de mercaderías)

Oficina Comercial abocada a realizar seguimiento de 
las operaciones en curso y servicios post venta.

DPW Jebel Ali - Dubai

Jebel Ali Free Zone – JAFZA

Buenos Aires Jabel Ali
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ROL DE LA PLATAFORMA: ADMINISTRATIVA, LOGÍSTICA Y COMERCIAL 

Reducción de costos portuarios del 45% en el puerto de Bs As y
65% en el puerto de UAE.

Warehousing a menor costo y parcializado de hasta en 3 entregas sin 
costo.

Mayor cantidad de días libres en puerto y la posibilidad de explorar 
nuevos mercados a muy bajo costo.

Disponibilidad y entregas parciales de mercadería en función de la 
demanda.

OPERATIVIDAD 

a) PLC - Plataforma logística Comercial: pequeñas empresas

b) La incubadora: Empresas medianas y grandes
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ROL DE LA PLATAFORMA: ADMINISTRATIVA, LOGÍSTICA Y COMERCIAL 

a) PLC - Plataforma Logística Comercial (pequeñas empresas) 

Consiste en una licencia que permite a las empresas operar como trader
radicadas en EMIRATOS y permite sin estructura comercial desarrollar un 
negocio próspero. No adiciona costos a la mercadería, sino que se 
sostiene ofreciendo servicios logísticos y en caso de ser requerido, 
servicios comerciales. 

BENEFICIOS

→ No paga licencia anual de USD 14.000 (Modelo Incubadora).

→ Opera como trader sin cobrar comisión.

→ Cuenta con un showroom permanente para exposición de productos.

→ Reduce los riesgos de rechazo de mercaderías y cambios en las 
condiciones comerciales.
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ROL DE LA PLATAFORMA: ADMINISTRATIVA, LOGÍSTICA Y COMERCIAL 

b) La incubadora: (empresas :medianas y grandes)  

Permite a empresas tener una licencia propia sin incurrir en gastos de 
estructura.

Instalarse en el mercado a un costo mucho menor al que si lo hiciera de 
forma independiente.

BENEFICIOS

→ No se abona alquiler y posee costos muy reducidos.

→ Espacio de Co-Working para el caso de incorporación de personal.

→ Showroom propio de 20 m² por empresa.
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SERVICIOS
QUE BRINDA LA PLATAFORMA
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SERVICIOS

PREVIO EMBARQUE
(PUERTO DE ORIGEN)

1

SERVICIOS DE REGISTRO EN EMIRATOS2

SERVICIO MARITIMO3

DP WORLD BUENOS AIRES4

WAREHOUSE (ALMACÉN)5
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SERVICIOS

PREVIO EMBARQE
(PUERTO DE ORIGEN)

1
→ Servicios Previos al embarque.
→ Registro de la empresa en JAFZA bajo la modalidad de 

incubadora.
→ Servicio de registro en JAFZA (gestiones y pago de tarifas 

oficiales). 
→ Costo de la licencia y alquiler del local.
→ Servicio de registro ante Dubai Custom y Dubai Trade Portal 

(requisito para ser importador).
→ Tarifas oficiales para registro de importador.
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SERVICIOS

→ Registro de item/producto ante FIRS (Food Import Re-
export System) y Municipality de Dubai (DM).

→ Gestión de evaluación de  Etiquetas por parte de la Dubai
Municipality.

→ Análisis extraordinarios de laboratorio ordenado por Dubai
Municipality (de ser requerido) 

→ Registro de etiquetas ante FIRS (Food Import Re-export
System), y Municipality de Dubai (DM) 

→ Traducción oficial de las etiquetas y tablas de ingredientes 
(Árabe/Ingles)

SERVICIOS DE REGISTRO EN EMIRATOS2
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SERVICIOS

→Gestión de Notas de Entrega (DO) 
→Tarifa de Importación en Navieras 
→Tarifa por manejo de cargas

SERVICIO MARITIMO3
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SERVICIOS

→Servicios de gestión de importación - No Afiliados. 
→Servicios de gestión de importación – Afiliados.
→ Ingreso anticipado al puerto - Recepción de carga    

Seca/Refrigerada/Congelada.

DP WORLD BUENOS AIRES4
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SERVICIOS

→Entrada y Salida de Almacén Ambiente 
→Entrada y Salida de Almacén Refrigerado 
→Entrada y Salida de Almacén Congelado 
→Servicio por procesamiento de orden

WAREHOUSE (ALMACÉN)5



21

SITUACIÓN ACTUAL

Un transit marítimo de 60 días permite la exportación de productos secos y algunos
congelados, mientras que los productos frescos y otros refrigerados son forzados a ser 
despachados por la vía aérea. Esto no solo incrementa sino que afecta los costos y la 
competitividad en el mercado de EMIRATOS.
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SERVICIOS ADICIONALES

→ Comercialización de mercaderías

→ Utilización de la Plataforma digital 

→ Servicio de Consultoría 

→ Armado de Misiones Comerciales 

→ Inscripción de Empresas dentro de EMIRATOS  ( in land) 

→ Inscripción de Productos dentro de EMIRATOS 

→ Servicio de Transformación de valor dentro del la zona franca 

→ Distribución a destino final , en EMIRATOS y países del Golfo 

→ Asesoramiento en materia Halal.
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BENEFICIOS
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BENEFICIOS

¿Que beneficios brinda la Plataforma a todos sus adherentes?
→ Reducción de costos logísticos, en el orden del 45% en Arg y 65% en UAE.
→ Reducción de costos operativos en Argentina y en UAE.
→ Reducción de tiempos de tránsito de la mercadería.
→ Disponibilidad de la mercadería en forma inmediata .
→ Servicios al Cliente en forma inmediata ( x reclamos , asistencia , etc).
→ Coordinación operativa en Puerto de Origen y Destino a cargo de la PLC.
→ Manejo de documentación aduanera y gestiones con las terminales 

portuarias.
→ Coordinación al arribo de las mercaderías.
→ Presentacion de documentación en destino.
→ Entrega directa en Puerto de Destino.
→ Traslado y desconsolidación en Depósito.
→ Entregas Parciales y/o Totales.
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BENEFICIOS

Para aquellos que operen dentro de la zona franca en el formato 
de incubadora adicionalmente tendrán:

→ 0% impuesto sobre la renta personal.

→ 0% de derechos de importación o reexportación.

→ Sin restricción en la repatriación de capitales.

→ Sin restricciones de divisas.

→ Sin restricciones para contratar talentos o empleados extranjeros.

→ Posee infraestructura de servicios  para aquellas empresas que deseen 
realizar adición de valor a sus productos.

→ 100% de propiedad extranjera.

→ Operar como una Sucursal de la Casa Matriz ( tiene licencia , cuenta 
corriente , acceso al financiamiento).
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BENEFICIOS

Para aquellos que operen dentro de la zona franca en el formato 
de incubadora adicionalmente tendrán:

→ 0% de impuesto de sociedades por 50 años (una concesión renovable).

→ Servicios empresariales esenciales en el lugar, como aduanas, oficinas 
gubernamentales y bancos. 

→ Estratégicamente Situada:  En el corazón de la zona franca de Jebel Ali, 
entre Dubai y Abu Dhabi, con acceso directo a SheikhZayed Road, la 
carretera nacional de los EMIRATOS Arabes Unidos. 

→ Ubicado en el corredor logístico entre Jebel Ali Port y Al Maktoum
International Airport

→ Muy cerca de todos los puntos clave de negocios, comerciales y 
fundamentalmente de la exhibición mundial Dubai Expo 2020, que se 
llevara a cabo desde el 20 de Octubre  de 2020 al 10 de Abril de 2021.
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BENEFICIOS

Beneficios fiscales, financieros, aduaneros y contar con la disponibilidad de la mercadería 
para abordar los mercados de prueba aumentando las posibilidades de responder de 
forma inmediata, con productos más competitivos.
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PROCESO COMERCIO EXTERIOR CON EABP
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REDUCCIÓN DE TRANSIT TIME

Un transit time marítimo de 30 días, permite la incorporación de productos refrigerados 
(carne, lácteos, etc), y productos frescos (frutas, verduras, etc) que sumado a la 
implementación del warehouse ingresarían al mercado con precios más competitivos.
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COSTOS CARGA SECA 20 PIES

FLETE MARÍTIMO

Ingreso 

anticipado a 

Puerto

Recepción de 

Exportación

Tarifa Pública  USD 1.138,48 

Tarifa Promocional 

Propuesta
 USD     516,94 

Descuento -55%

Ingreso 

anticipado a 

Puerto

Recepción de 

Exportación

Tarifa Pública  USD 2.908,14 

Tarifa Promocional 

Propuesta
 USD     859,39 

Descuento -70%

Servicio de Depósito

10 días

 USD                                                  1.123,51 

 USD                                                     659,39 

 USD                                     223,43 

 USD                                               -   

15 días

Servicio de Depósito

10 días

 USD                                                     538,76 

 USD                                                     356,94 

-34%

DEPÓSITO Y SERVICIOS ADICIONALES

 USD                                   488,00 

7 días

 USD                               1.561,20 

7 días

PUERTO DE DESCARGA

15 días

Almacenaje en puerto

 USD                                     111,72 

 USD                                               -   

-100%

Almacenaje en puerto

2) 40 pies High Cube con carga Paletizada No IMO pesando 25 tons / 61.0m3

-87%

200,00USD                                   

-41%-100%

PUERTO DE CARGA

Total

Total

 USD                                   160,00 

-67%

1) 20 pies Estándar con carga Paletizada No IMO pesando 20 tons / 26.5m3
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COSTOS CARGA SECA 40 PIES

- 57 
%



32

COSTOS CARGA REFRIGERADA 20 PIES

FLETE MARÍTIMO

Ingreso 

anticipado a 

Puerto

Recepción de 

Exportación

Tarifa Pública  USD 1.199,88 

Tarifa Promocional 

Propuesta
 USD     571,44 

Descuento -52%

Ingreso 

anticipado a 

Puerto

Recepción de 

Exportación

Tarifa Pública  USD 3.047,52 

Tarifa Promocional 

Propuesta
 USD     957,49 

Descuento -69%-87% -100% -40%

10 días

 USD                               1.561,20  USD                                     223,43  USD                                                  1.262,89 

200,00USD                                    USD                                               -    USD                                                     757,49 

2) 40 pies High Cube Reefer con carga refrigerada Paletizada No IMO pesando 25 tons / 53.3m3

Almacenaje en puerto Servicio de Depósito
Total

7 días 15 días

 USD                                     111,72  USD                                                     600,16 

 USD                                   160,00  USD                                               -    USD                                                     411,44 

-67% -100% -31%

Almacenaje en puerto Servicio de Depósito
Total

7 días 15 días 10 días

 USD                                   488,00 

PUERTO DE CARGA PUERTO DE DESCARGA DEPÓSITO Y SERVICIOS ADICIONALES

1) 20 pies Reefer Estándar con carga refrigerada Paletizada No IMO pesando 20 tons / 22.6m3
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COSTOS CARGA REFRIGERADA 40 PIES
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COSTOS CARGA CONGELADA 20 PIES

FLETE MARÍTIMO

Ingreso 

anticipado a 

Puerto

Recepción de 

Exportación

Tarifa Pública  USD 1.483,15 

Tarifa Promocional 

Propuesta
 USD     721,31 

Descuento -51%

Ingreso 

anticipado a 

Puerto

Recepción de 

Exportación

Tarifa Pública  USD 3.718,58 

Tarifa Promocional 

Propuesta
 USD 1.268,12 

Descuento -66%-87% -100% -45%

10 días

 USD                               1.561,20  USD                                     223,43  USD                                                  1.933,95 

200,00USD                                    USD                                               -    USD                                                  1.068,12 

2) 40 pies High Cube Reefer con carga congelada Paletizada No IMO pesando 25 tons / 53.3m3

Almacenaje en puerto Servicio de Depósito
Total

7 días 15 días

 USD                                     111,72  USD                                                     883,43 

 USD                                   160,00  USD                                               -    USD                                                     561,31 

-67% -100% -36%

Almacenaje en puerto Servicio de Depósito
Total

7 días 15 días 10 días

 USD                                   488,00 

PUERTO DE CARGA PUERTO DE DESCARGA DEPÓSITO Y SERVICIOS ADICIONALES

1) 20 pies Reefer Estándar con carga congelada Paletizada No IMO pesando 20 tons / 22.6m3
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COSTOS CARGA CONGELADA 40 PIES



MUCHAS
GRACIAS


